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PREFACIO

Governo no ambito da implementacdo do seu modelo
de diplomacia econdmica, tem vindo a mobilizar e esta-
belecer mercados através de Acordos de Comércio
preferenciais que facilitam o acesso competitivo dos
produtos nacionais. Este exercicio tem em vista o aumento e
a diversificagao das exportagoes, assegurando a sua inter-
nacionalizagdo no ambito da melhoria da balanga comercial.

A Unido Europeia é o maior parceiro comercial multilateral de
Mocambique, que através do Acordo de Parceria Econdmica e o

’ Acordo de Tudo Menos Armas, permite que os produtos nacio-
nais tenha acesso ao mesmo livre de direitos aduaneiros e quotas. Apesar desta facilidade
disponivel a mais de cinco anos, apenas 27% das Micro, Pequenas e Médias Empresas, como
0 maior segmento empresarial de Mocambique é que exportam para este mercado.

Mocambique de Zumbo ao indico e do Rovuma ao Maputo tem uma significativa capacidade
produtiva a nivel de cadeias de valor conhecidas e andnimas com potencial exportavel. Temos
a consciéncia de que a informacdo sobre as oportunidades existentes nos Acordos Comerciais,
especialmente o com a Unido Europeia, precisa de ser massivamente divulgada e estimulado
0 seu uso estratégico pelo sector privado incluindo as cooperativas.

O presente Guia de Exportacdo, o primeiro de muitos que pretendemos editar, é parte da
resposta que juntamente com as Associagdes Empresariais, colocamos hoje a disposigao do
mercado de Informagao sobre literacia de mercados. Aqui se encontra o passo a passo de
como melhor exportar e tirar vantagens comerciais do mercado da Unidao Europeia.

Caro Exportador, Empreendedor e Utente do Comércio Externo,

Convido-lhe a ler e a usar o presente Guia de Exportacdo, certos de que a sua critica vai con-
tribuir para melhoria das proximas edicées. O Made In Mozambique tem espaco para competir
e fazer diferenca no mercado da Unido Europeia.

Facilitar! Informar! Desenvolver!

0 Ministro da Industria e Comércio
Silvino Augusto José Moreno
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PREFACIO

comeércio sempre foi e € um poderoso motor do desen-

volvimento sdcio-econdmico e de prosperidade das

nagoes, reforcando simultaneamente a integragao

regional e mundial. A Unido Europeia é uma forte
defensora de um comércio baseado em regras internacionais,
que promove um crescimento inclusivo e a criagao de emprego,
com a sustentabilidade no seu cerne.

Os Acordos de Parceria Econdmica (APE) assinados entre a
Unido Europeia (UE) e as regides e paises africanos constituem
a pedra angular das relagdes comerciais Africa-UE, e contri-
buem para as iniciativas de integracdo africanas em curso, incluindo a Zona de Comércio Livre
Continental Africano (ZCLCA).

Mocambique é parte do Acordo de Parceria Econdmica entre a UE e seis paises da Comunidade
para o Desenvolvimento da Africa Austral (SADC), que entrou em vigor em Fevereiro de 2018.
Este bloco regional tem uma balanca comercial positiva com a UE, exportando mercadorias
avaliadas em quase 50 mil milhdes de Euros para a UE e importando cerca de 33 mil milhdes
de Euros em bens, em 2022. Mocambique é parte activa deste Acordo, também com um exce-
dente comercial. No entanto, as exportac6es para a UE ainda estdo limitadas a um ndmero
reduzido de empresas mogambicanas, podendo-se tirar ainda mais proveito das oportunida-
des oferecidas pelo Acordo, o qual garante acesso ao mercado da UE sem quaisquer tarifas
aduaneiras ou quotas associadas.

0 programa PROMOVE Comércio, financiado pela Unido europeia, tem estado a contribuir para
melhorar aspectos diversos da facilitacdo do comércio, reforcando a capacidade do Governo
de Mocambique para implementar as reformas neste ramo, incluidas no Acordo de Parceria
Econdmica EU-SADC, e no Acordo de Facilitacdo do Comércio da Organizacdo Mundial do
Comércio (OMC). Este programa visa ainda colmatar as imperfeicdes da Infraestruturas da
Qualidade dos Obstaculos Técnicos ao Comércio e reforcar o conhecimento e a capacidade
das partes interessadas do sector privado, no que diz respeito as oportunidades do APE.

Para uma melhor divulgacao e sensibilizagao das empresas de Mogambique sobre as opor-
tunidades que apresenta o Acordo de Parceria Econdmica, a Unido Europeia trabalhou com
0 Ministério de Industria e Comércio neste Guia de Exportagdo, que explica, em detalhe, os
passos necessarios para realizar com sucesso exportacées para a Unido Europeia a partir
de Mocambique.

Confiamos e vemos neste Guia um instrumento Util para os empresarios mogambicanos e
um importante contributo para o aprofundamento dos lagos comerciais entre Mogcambique e
a Unido Europeia.

Embaixador da Unido Europeia
Antonino Maggiore
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1. INTRODUCAO

Nota Preliminar

Este Guia foi preparado pelo Ministério da Indus-
tria e Comércio (MIC) de Mocambique como ins-
trumento de divulgacao e conhecimento do Acordo
de Parceria Econdmica (APE), para facilitar e pro-
mover o aumento e a diversificagao das expor-
tacdes do pais, nomeadamente aproveitando as
oportunidades para as empresas mogambicanas
resultantes do acesso preferencial ao mercado
da Unido Europeia (UE).

0 MIC é a instituicdo do governo de Mogambique
responsavel pela definigdo e implementacdo da
politica comercial do pais, como negociar acordos
para facilitar trocas comerciais, promover o seu
aproveitamento, e estabelecer medidas de pro-
teccao da produgao e empresas nacionais, entre
outras no ambito do comércio internacional.

0 Guia foi elaborado sob supervisdo e no ambito
da Assisténcia Técnica da DAI Global, uma firma
mundial de consultoria para o desenvolvimento
com projectos em mais de 150 paises, que imple-
menta o programa de Apoio ao Comércio e Desen-
volvimento de Mocambique - Promove Comércio,
financiado pela UE.

As principais fontes de informagao para a ela-
boracdo deste Guia foram o préprio APE e outra
legislacdo de Mogambique e da UE aplicavel a
compra e venda transfronteirica de bens nos dois
mercados, que se encontra listada na secgao de
Anexos para melhor referéncia e consulta. Tam-
bém foi baseada em entrevistas a empresas que
exportam ou com interesse em explorar novos
mercados e instituicGes que prestam apoio as
exportagoes.

GUIA DE EXPORTAGAO
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0 que é?

Este documento é um instrumento de informacao e referéncia, com guia pratico sobre os
passos necessarios para exportar, com particular destaque para a UE e beneficiando das
vantagens do APE.

O presente Guia fornece informacao geral sobre os procedimentos e requisitos relativos ao
APE para permitir aos utilizadores terem um melhor entendimento e orientagao no processo
de exportagao para a UE.

Apresenta a sequéncia, passo a passo, e lista os procedimentos, documentos e a conformidade
necessaria para quem pretenda exportar ou explorar melhor o mercado da UE. O Guia ndo
cobre todos os sectores e produtos. Por enquanto e, com maior especialidade, cobre os pro-
dutos agricolas e os pesqueiros, mas apresenta informacé&o geral sobre outras mercadorias.

Além dos requisitos gerais e dependendo do produto a exportar, o mesmo podera estar sujeito
a outra regulamentacdo e requisitos para aceder ao mercado da UE.

0 que ndo €7
0 Guia visa servir de referéncia geral:

« N&o é fonte de informacdo vinculativa
nem substitui um parecer juridico ou
econdmico sobre a viabilidade econdmica
da empresa para exportagao. Questoes
técnicas particulares devem ser enca-
minhadas para as instituicdes apropria-
das e na forma exigida pela lei, podendo
as empresas, sempre que necessario,
solicitar a assisténcia de consultores de
comércio internacional ou outros técnicos
especializados;

« Nao confere qualquer tipo de conformi-
dade em relagao aos procedimentos;

« N3&o contém todos os elementos ou infor-
magoes sobre o mercado europeu, como
regulamentos, tendéncias, habitos de
consumidores, entre outros.

-10 -
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Porqué o Guia?

0 Guia foi desenvolvido por se ter constatado haver uma generalizada falta de informagao por
parte dos operadores econdmicos sobre o APE e suas vantagens, também associado ao facto
de ser um acordo relativamente recente, que entrou em vigor em Fevereiro de 2018.

Além do generalizado desconhecimento, muitas empresas, sobretudo as MPMEs, enfrentam
desafios quanto a capacidade de percorrer, entender e cumprir os relativamente complexos
requisitos e procedimentos formais do APE.

Esses requisitos incluem obrigagcdes quanto aos produtos e processos de produgao como
padrdes, cujo conhecimento e dominio pelas empresas pode contribuir para melhorar a sua
capacidade, qualidade e quantidade de bens produzidos e exportaveis.

Além do tempo e conhecimento técnico, muitas MPMEs ndo tém recursos e capacidade para
acompanhar esses requisitos, pelo que com o Guia pretende-se ainda:

« Orientar as empresas, de forma pratica, nos processos relativos a sua capacidade para
exportar,

« Contribuir na melhoria da capacidade das empresas em aceder aos mercados externos,
aumentando as suas oportunidades de trocas comerciais e negdcios com a UE.

« Divulgar o APE para o cumprimento dos seus objectivos, que vao para além das trocas
comerciais para incluir outros aspectos econémicos e sociais.

A quem se destina?

O Guia destina-se as empresas que pretendem melhorar a sua competitividade e aumentar
a sua rentabilidade através da diversificagdo dos seus mercados ou iniciar-se nas vendas ao
exterior, sobretudo as MPMEs.

O documento tem como alvo principal as MPMEs que exportam, estao prontas, tencionam ou
tem potencial para o fazer.

Destina-se ainda as instituicGes publicas e privadas que prestam servicos de apoio empresa-
rial, como institutos de promocao de MPMEs e exportagdes e associag0es empresariais que
promovem e assistem as empresas nos seus esforgos para exportar.

Quanto ao acesso ao mercado da UE, o Guia destina-se aos produtos exportados ou impor-
tados através do APE.
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Como o Guia esta estruturado?

0 Guia esta dividido em quatro capitulos ou partes principais, nomeadamente a (i) preparacéo
para a exportacao, a (ii) exportacdo no geral, a (iii) exportacdo e a (iv) importacdo através do
APE.

|. Preparagdo para Exportacdo: Verificacdo das condigbes prévias e o nivel de prontiddo
da empresa para exportar, desde questdes relativas a estrutura e modelos de gestdo e
legalidade do proprio operador econdmico, a conformidade do produto para os mercados
externos e a sua apeténcia e preco, incluindo referéncias sobre como e onde pode obter
assisténcia para se qualificar e/ou exportar.

Il. Exportacdo no Geral: Listagem e verificacao dos requisitos formais de exportacao para
qualquer mercado, incluindo os necessarios e que vinculam a empresa a outros operadores
e os relativos ao licenciamento e cumprimento dos regulamentos, bem como o que sdo e
como as empresas podem se beneficiar dos regimes preferenciais de comércio.

Ill. Exportagdo através do APE: Listagem e verificacdo dos requisitos e procedimentos na venda
de bens para a UE a partir de Mogambique, incluindo com maior detalhe para sectores
especificos de productos agricolas e pesqueiros, com destaque para os feitos através do
APE.

IV. Importagdo através do APE: Listagem e verificacdo dos requisitos e procedimentos para
a compra de bens na UE com destino a Mogambique usando o APE.

Como usar o Guia?

0 documento parte do pressuposto que as empresas se encontram em diferentes estagios
em termos de acesso a informacdo sobre o APE e capacidade de exportar, no geral. Assim,
apresenta, de forma sequenciada, as etapas necessarias para se proceder a exportacao, desde
a avaliacdo da exportacdo como um elemento de crescimento dos negocios, exploragao de
mercados, situacdo da empresa e do produto bem como as suas condicdes especificas de
acesso ao mercado da UE.

Na mesma logica e em sequéncia, cada etapa apresenta um conjunto de passos e, para cada
etapa/capitulo, diagramas/esquemas para simplificar e/ou resumir a explicagdo e uma Lista
de VerificagGes (“Check List") para medir o nivel de conformidade das empresas. Inclui ainda
caixas ou notas com Dicas (indicagao (til, orientagdo ou conselho) e referenciais sobre insti-
tuicbes e recursos disponiveis para obter mais informacao, ajuda ou testar um procedimento
em concreto, bem como, em anexo, exemplares dos formularios e outros modelos oficiais.

Dependendo da sua situagdo e necessidade de informagao, nomeadamente se ja exporta para
outros mercados ou mesmo para a UE usando outros regimes, o utilizador podera ir directa-
mente para a etapa ou passo especifico e verificar os requisitos para um produto em concreto.
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De sublinhar, no entanto, que em termos praticos varios passos podem ser realizados em
paralelo ou numa ordem diferente em funcao do produto, termos da transaccao acordados
em concreto ou costume comercial.

Mas para se ter o quadro geral, recomenda-se a leitura ou levantamento de toda a sequéncia
de passos.

0 primeiro e importante passo em qualquer circunstancia, é a determinagdo, com preci-
sdo, do Cadigo do Sistema Harmonizado (Codigo SH) aplicavel ao produto que se pretende
explorar, exportar ou importar.
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PREPARACAO PARA A EXPORTAGAO

Neste capitulo verifique e estabeleca um indicador de procura do potencial produto no
mercado externo, a capacidade da sua empresa para exportar e a assisténcia disponivel
para a sua internacionalizagao.

Porqué exportar?

Geralmente os empreendedores, as MPMEs, os negdcios recém-estabelecidos ou mesmo
consolidados mas com volumes relativamente pequenos, tendem a pensar na exportagao
como um exercicio dispendioso, dificil que exige grandes volumes ou processos complexos
(ou desnecessarios) de producdo. Com base nessa ideia beneficiam o crescimento do mercado
doméstico, aparentemente menos desafiador.

Mas, tanto para as MPMEs como para qualquer produtor, independentemente da dimensao, a
exportacdo é essencial para o sucesso e a sobrevivéncia da empresa a médio e longo prazo,
além de promover o desenvolvimento econdmico do pais, no geral.

Entres outros aspectos, a exportacdo permite as empresas ter:

« Competitividade: Ao exportar as MPMEs estdo expostas aos procedimentos e padroes
internacionais relacionados a producdo. Sendo capaz de estar em conformidade, uma
determinada MPME estrutura-se e adopta uma organizacdo que lhe permitira ter maior
eficiéncia e logo ter produtos a um custo relativamente mais baixo e sendo mais com-
petitiva no mercado doméstico como em relacdo a empresas e/ou produtos similares na
regiao ou no mundo.

« Novas habilidades: Ao exportarem, as MPMEs domésticas beneficiam da transferéncia
do conhecimento e habilidades dos compradores e intermediarios, que geram ganhos de
produtividade e outros.
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« Melhor qualidade do produto: A adopcdo de padrdes internacionais e avaliagao de mercados
externos inclui ou permite também ter um produto com melhor qualidade, desenvolvendo
maior confianca no mercado doméstico e, tendencialmente, podendo atingir mercados
externos mais exigentes e com poder de compra que estao dispostos a pagar mais quando
tem alguns elementos de garantia.

- Economia de escala: Considerando as limitag6es do mercado doméstico, tanto em termos
de dimens&o numérica como no poder de compra ou apeténcia para certo tipo de produ-
tos “sofisticados” em termos de habitos de consumo, as exportagées permitem o acesso
a mercados mais diversificados e ao aumento da produgao para maiores volumes, logo
maiores margens de lucro.

« Arrecadar divisas: Ter acesso a moedas convertiveis absorve o choque cambial na aqui-
sicdo de matéria prima, controle da subida dos precos e maior poder de compra, além de
contribuir para a melhoria da balanca de pagamentos.

« Criar emprego: Os rendimentos resultantes das exportagdes vao induzir reinvestimentos
e criacdo de empregos sustentaveis para lidar com o aumento dos volumes de producéo.

« Gerir orisco: Colocar produtos em diferentes mercados e dessa forma compensar crises
ou flutuacdes no mercado doméstico.

Por essas razdes, em regra, 0s governos apoiam e tém incentivos para a exportacdo, como a
isencdo de pagamentos de direitos aduaneiros e procedimentos mais simplificados, além de
apoio directo e financiamento.

Assim, é recomendavel logo de inicio preparar o seu negdcio a pensar na exportagdo e ao
longo da evolugdo da empresa avaliar sempre a possibilidade da sua internacionalizagao,
como forma de consolidar a posicdo no mercado doméstico e aumentar os rendimentos de
forma sustentada.

Pode também conceber e iniciar um negadcio justamente para aproveitar as oportunidades
criadas por instrumentos de acesso preferencial ao mercado da UE como o APE.

0 exercicio de preparagdo para a exportacao e a estruturacdo da produgdo orientada
para os mercados externos, melhora a posigdo e as vendas no mercado doméstico, além
dos multiplos ganhos ao exportar.

-15 -
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Prontidao para exportagao

Apesar das reconhecidas vantagens da exportacao para as empresas e economia no geral,
fazer vendas internacionais de bens sem a devida preparacdo pode ser contraproducente e
até levar a perdas financeiras que podem por em causa o proprio negocio, sobretudo para as
MPMEs porque envolvem, entre outros:

« Documentos, que tem maior importancia e sdo mais e complexos por envolver dois ou
mais paises, pelo que ha necessidade de preencher declaracdes alfandegarias, cumprir
com regulamentos de outros mercados e clarificar o envolvimento de terceiros como
seguradoras, bancos e transportadores, o que exige tempo, dinheiro e capacidade técnica.

- Diferencas culturais e climaticas que podem ter influéncia na forma como se produz e o
momento para a colocacdo dos produtos no mercado externo, além das negociagdes para
a venda da mercadoria.

- Barreiras linguisticas que implicam contactos em linguas diferentes e, em regra, o uso
de uma terceira lingua que é o Inglés, o que pode dificultar as negociacdes e pesquisa de
mercado, bem como criar falhas na comunicacao que resultam em perdas financeiras.

« Implicagdes financeiras - Como o periodo de pagamento em regra é longo, pode causar
problemas de liquidez ou levar ao endividamento, além dos custos associados a possi-
vel mudanca do processo de producao, adaptacado do produto e publicidade, bem como a
exploracdo do mercado que podem exigir acesso a financiamento.

« Afacturagdo do produto é feita em divisas como o Délar dos Estados Unidos da América e
Euro da UE, pelo que a empresa tem que fazé-lo de forma a gerir o risco de flutuagdes no
valor dessas moedas, além do acesso, pagamentos e recebimentos do estrangeiro estar
sujeito ao cumprimento de um conjunto de nhormas sobre controle cambial.

« Dependendo da mercadoria em causa, o cumprimento de requisitos de outros mercados
pode implicar mudangas no processo de producdo e do proprio produto para atender a
padroes e/ou certificacGes e regras sobre rotulagem e embalagens.

« Ambiente politico e legal com o pais que se pretende fazer negdcio pode implicar restricées
adicionais como sancdes ou representar outro tipo de risco resultante da situacdo politica
ou legal com consequéncias no tempo para receber pagamentos ou cumprir prazos de
entrega da mercadoria.

Assim, para se assegurar uma exportacdo sem grandes sobressaltos é necessario antes
preparar o seu negocio e produto para a exportagdo e conhecer o ambiente do comércio
internacional. Isso implica verificar um conjunto de aspectos relativos (i) a gestao da propria
empresa; (i) ao produto que se pretende exportar; e (iii) as condigdes do mercado para onde
pretende-se vender o bem.
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Figura 1: Prontidao para a exportagao
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Gestao da empresa

Nesta seccdo pode ter a indicacdo do nivel de prontiddo do seu negécio, ou seja, o con-
junto de processos de gestdao da empresa. A componente formal de cumprimento dos
requisitos legais da actividade comercial com relevancia para as exportacgoes é tratada
no capitulo sobre Requisitos Gerais para Exportacao.

A nivel da sua empresa é necessario verificar e assegurar um conjunto de aspectos relativos
a sua estrutura e operacdo que envolvem um (a) compromisso da lideranca e (b) criacdo de
capacidade para satisfazer o mercado externo.

a) Compromisso da gestao

Este aspecto implica, desde logo, a motivacdo, com a avaliacdo das razdes e beneficios da
exportagcao bem como uma planificagao e a sua comunicagao aos colaboradores que devem
ser envolvidos. O exercicio compreende a elaboragdo ou consideragdo de elementos de um
Plano de Negdcios e Estratégia de Exportagdo com os passos necessarios para implementa-
-los, considerando os riscos e oportunidades existentes. Deve incluir:

« Descricdo do Negécio: Definicdo dos objectivos de curto, médio e longo prazo da empresa
com a sua internacionalizacao; Identificacdo dos elementos fortes e fracos da empresa e
do produto que se pretende exportar;
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« Analise do Mercado: Ambiente do mercado, descrigdo e identificacdo do mercado alvo,
compradores ou agentes.

« Analise Competitiva: Pesquisa estratégica com informacgao sobre os mercados e produtos
concorrentes;

+ Plano de Gestao e Operagao: Como estabelecer e gerir as operagoes de exportagao,
incluindo os recursos humanos e prazos para cada objectivo.

- Consideragdes financeiras: Andlise dos recursos existentes e 0s que serdo necessarios
para expor, as qualidades do produto e custear o esforgo de exportacao, incluindo forma
de angariacao.

h) Capacidade de exportagao

A venda para mercados externos pode exigir alteragdes no processo de producdo para que
seja mais eficiente e responda as exigéncias do mercado, tanto em termos de possivel aumento
da capacidade para atender a quantidades e prazos acordados com o fornecedor como a
componente técnica para assegurar que o produto seja adequado aos padrdes internacionais.

O processo pode implicar certificagoes do produto, do processo de producao e das instala-
coes, incluindo requisitos quanto a higiene e seguranca no trabalho e outros aspectos como
0s recursos humanos para lidar com essas exigéncias e procedimentos.

Conformidade do produto

Verifique a prontidao do produto e a sua adaptabilidade para a exportacao, incluindo o
que sera necessario para aceder a certos mercados externos.

0 produto para exportacdo deve ter caracteristicas e flexibilidade que lhe permita facilmente
aceder a mercados externos, competir com produtos similares a nivel mundial e cumprir
um conjunto de regulamentos dos diferentes paises. Também deve poder ser adaptado para
varios mercados. Essas caracteristicas visam ndo so tornar o produto apelativo em termos
de preco, utilidade, qualidade e “design” (desenho grafico), como também cumprir com as
diferentes exigéncias como:

Requisitos legais: Dependendo do tipo de produtos, sobretudo para os alimentos de origem

animal ou vegetal, hd sempre um conjunto de regulamentos no pais de origem e no de destino
sobre a sua producao e comercializagao.
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No pais de origem alguns produtos podem ser restritos, exigirem licencas especificas ou
estarem sujeitos a taxas, quotas e outras limitagdes para desmotivar a exportacao em bens
protegidos ou por outras razoes.

No pais de destino estes podem ter a ver com a proteccdo da salde e seguranca dos consu-
midores mas também das respectivas indlstrias locais, o que resulta em exigéncias como
certificacGes e testes laboratoriais, informac&o especifica que deve constar na rotulagem como
os ingredientes, codigos de barras, tamanho da informacao técnica do produto, restricdes
em termos de certos tipos de componentes, precos minimos, entre outros. Caso contrario, a
mercadoria pode ser impedida de entrar ou ser retida para testes adicionais.

Flexibilidade: adaptabilidade em relacdo a forma, tamanho, tipo, embalagem, manuais, etc.
Estas caracteristicas podem significar a alteragcdo da posicdo pautal e logo dos potenciais
beneficios. H4 também a possibilidade do preco ser afectado pelos custos de transporte em
certas condigoes, formas ou quantidades.

Relagdo com o mercado: Verificacdo se o produto esta adequado para o mercado alvo, nome-
adamente considerando habitos dos consumidores e possiveis condigdes especificas.

Inteligéncia de Mercado

Veja se e onde o seu produto é procurado, a que preco e quem sio 0s concorrentes,
além das tendéncias de crescimento, diminuicdo ou mudanca para outros mercados.

Antes de embarcar o produto para a exportacdo ha necessidade de proceder ao levantamento
e andlise de um conjunto de informacdo e dados que lhe permitam aferir da viabilidade e
procura do produto, como por exemplo identificar:

« 0 mercado mais rentavel em que a mercadoria possa ser colocada a um preco abaixo dos
produtos com a mesma qualidade, tanto em resultado de beneficiar de preferenciais como
custos de producao e colocagao.

- As caracteristicas distintivas que tornam o produto diferenciado no mercado alvo, bem
como outras vantagens competitivas e formas de colocacgdo do produto, incluindo publi-
cidade e participacao em feiras.

« 0 comprador, intermediario, parceiro, agente ou tipo de consumidor; se é para o produto
ser colocado directamente nas lojas ou para ser submetido a outros niveis de processa-
mento, integrando cadeias de valor, incluindo custos de colocagdo, pregos no mercado e
outras taxas ou impostos a que possa estar sujeito.
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« AsTendéncias e caracteristicas do mercado: considerar habitos de consumo e andlise de
dindmicas e dados em termos de vendas e aspectos que os possam afectar, incluindo a
concorréncia de produtos de outros mercados.

Ao pesquisar o mercado externo nao investigue apenas os direitos aduanei-
ros, mas todas as outras taxas e impostos que o produto pode estar sujeito
num determinado pais de destino, como o IVA e o ICE. Verifique e considere

igualmente outros aspectos ao fixar o preco de venda como os custos para

colocar o produto, transporte e seguro.

Figura 2: Passos para preparagao da empresa para Exportar

PASSO 1
Avaliar a Motivagao

PASSO 10
Iniciar o Processo de
Exportacgao

Tabela 1

PASSO 2

Pesquisa Preliminar

PASSO 9
Negociagao dos Termos
e Condigdes de Venda

PASSO 3
Planos de Negdcios
e Estratégias

PASSO 8
Identificar o
Comprador

PASSO 4
Verificar e Angariar
Recursos Financeiros

PASSO 7
Recursos Humanos
para Exportacao

PASSO 5
Pesquisa de Mercado

PASSO 6
Adaptar a Producao
e o Produto

M Estratégia e Plano de exportagdo
M Recursos Financeiros

Lista de controle sobre prontidao para Exportar

[ Recursos Humanos alocados
M Comprador e marcado identificados

4 Produto na forma e com rotulagem
adequada

No Anexo 1 podera encontrar um questionario que o ajudara na avaliacdo e orientacdo sobre
capacidade para exportacao.
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Ajuda na preparagao para exportar e aceder aos
mercados externos?

Existem diversas instituigoes, programas,
recursos e instrumentos de apoio as empresas
para exportar.

APIEX: Para prestacao de servigos de apoio
institucional aos investidores e exportadores.

Av. Ahmed Sekou Touré, n° 2539, Cidade de
Maputo

Telefone: +258 82 305 6432

Email: info.apiex@apiex.gov.mz

Sitio na Internet: https://www.apiex.gov.mz/

IPEME: Para capacitacao, consultoria, informa-
¢do e formagao empresarial sobre negacios,
desenvolvimento de estratégias e assisténcia as
MPMEs no acesso a financiamento, incluindo no
acesso a mercados externos atraves do projecto
PME Exporte. Contacte os Centros de Orientagao
Empresarial na sua provincia ou regido ou na
sede atraves:

Av. 25 de Setembro, n° 1509, 1° Andar, Esquerdo,
Cidade de Maputo

Telefone: +258 21305626

Celular e WhatsApp: +258 83 3405286
Email: info@ipeme.gov.mz

Sitio na Internet: https://www.ipeme.org

Programa Promove Comercio (Margo de 2020 a
Margo de 2024): Assiste as MPMEs a melhorar a
sua qualidade e competitividade, facilitando o

acesso ao mercado da UE fornecendo formacao,
assisténcia técnica e orientagdo para exporta-
¢ao. Inclui: fontes externas de competitividade;

GUIA DE EXPORTAGAO

mercados de produtos e posicionamento; capaci-
dades de gestao e aspectos sociais; capacidades
técnicas e qualidade; e desempenho financeiro.

MIC - Direcgdo Nacional do Comercio Externo, Di-
recgao de Apoio ao Sector Privado e Instituto BAU,
IP (incluindo BAUs provinciais): para informagdes

sobre procedimentos de registo e acordos comer-
ciais com oportunidades para exportagao

Praca 25 de Junho, nr 300, RC e 8° andar

Portal: www.mic.gov.mz
www.portaldocomercioexterno.gov.mz

«  Asrepresentacdes diplomaticas de Mogam-
bique no exterior podem também ser fonte
ou referéncia sobre os respectivos mercados.
Consulte a lista de contactos das Missoes
Diplomaticas em anexo ao presente guia
(Anexo 2).

«  MIC-DASP e as respectivas direcgoes ou
delegacoes

«  Recursos disponiveis na internet, incluindo
formagao sobre exportagoes e acesso a
mercados:

«  Helpdesk para MPMEs da UE: https://een.

ec.europa.eu/

o Global Trade Help Desk: https://globaltra-
dehelpdesk.org/pt

« International Trade Centre: https://intra-
cen.org/

«  Access2markets: https://trade.ec.europa.
eu/access-to-markets/en/home (disponi-
vel em portugues)

o Trade Forward Southern Africa: https://
www.tfsouthernafrica.org/export-tools/
export-toolkit-resources/
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Porqué a Uniao Europeia?

« A UE é uma das maiores e mais abertas economias do mundo, composta por cerca de
447,7 milhGes de habitantes nos 27 paises que a compdem e com um mercado de grande
diversidade, consciéncia social e ambiental, bem como tendéncias de consumo que per-
mitem criar “nichos” viaveis para produtos com certas caracteristicas em promocé&o do
desenvolvimento dos paises produtores como Mocambique.

« 0 mercado europeu é ha varios anos um dos maiores mercados de destino das exportacoes
de Mocambique e a origem das importacdes do pais.

« Precos atractivos, que permitem vendas por valores relativamente altos comparando com
outros mercados.

« Facilidade no acesso ao seu mercado para produtos de paises em desenvolvimento como
Mocambique, livre do pagamento de direitos aduaneiros e quotas.

« Existéncia ou financiamento de programas de apoio e assisténcia técnica a empresas e/ou
instituicoes para a produgao e internacionalizagdo das empresas, sobretudo as MPMEs.

« Possui varios acordos comerciais que cobrem praticamente todas as regides.

Porqué o APE?

0 APE reforcou e alargou as vantagens e as oportunidades para as empresas mogam-
bicanas exportarem para o mercado da UE, estabelecendo um quadro mais estavel e
nos dois sentidos das relagdes comerciais, cooperacgao e de apoio ao desenvolvimento.

FINLAND

" NORWAY

SWEDEN

sssssss

MAURICIO
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0 que é o APE?

Um acordo assinado em 2016 entre seis paises da SADC (Africa do Sul, Botsuana, Eswatini,
Lesoto, Mocambique e Namibia) e a UE. Cria uma zona de comércio livre entre os referidos
paises e a UE, com acesso desigual, mas nos dois sentidos para os produtos dos respec-
tivos mercados. Estabelece também o quadro da cooperacdo econdmica e social entre os
paises, incluindo assisténcia técnica para o desenvolvimento.

Em Mocambique o APE foi ratificado pela Assembleia da Republica a 16 de Outubro de 2017,
através da Resolucdo n° 12/2017, publicado no BR n° 161, | Série, com a mesma data. A imple-
mentagao do acordo comegou a 4 de Fevereiro de 2018.

0 texto do APE possui 122 artigos, seis Anexos, quatro Protocolos e uma Acta Final (ver Ta-
bela 2). incluindo as pautas aduaneiras com a lista dos produtos que tem reducdo ou isen-
cdo dos direitos aduaneiros e o calendario para a sua reducdo e/ou eliminacao.

Quanto ao Comércio

No geral e quanto ao acesso aos mercados, o APE prevé aberturas diferenciadas entre a
Africa do Sul e os restantes paises. Para Mocambique, Botsuana, Eswatini, Lesoto e Namibia,
o0 acordo prevé que estes paises tenham acesso ao mercado da UE sem limitagdo de quan-
tidades (livre de quotas) e sem o pagamento de direitos aduaneiros para todos os produtos
excepto armas e munigades.

Para a Africa do Sul, a UE liberalizou 98,7% do seu mercado com cerca de 96.2% livre de quotas
e direitos aduaneiros e 2,5% parcialmente, sendo que 1,3% dos produtos ficam excluidos da
liberalizagao das trocas comerciais entre eles.

No sentido inverso das trocas comerciais e no caso de Mogambique, o acordo prevé a elimina-
cao gradual de direitos aduaneiros na importacao de 74% das posigOes pautais dos produtos
da UE durante dez anos, a comecar da data de entrada em vigor (Janeiro de 2018), nos termos
do Anexo Ill do APE, resumida no Capitulo VI deste guia.

Assim, 26% dos produtos que sio sensiveis para Mogcambique nao terdo reducdo ou elimi-
nacdo de direitos aduaneiros ao serem importados da UE no ambito do APE, como veiculos
automoveis, téxteis, cimento, pescado, entre outros.

Quanto aos Desenvolvimento sustentavel e cooperagio

0 APE é mais do que um acordo para fazer comércio. Inclui a promocéo do comércio interna-
cional de modo a contribuir para e no quadro dos Objectivos de Desenvolvimento Sustentavel
(ODS). Estabelece também as areas e prioridades da cooperacdo entre Mocambique e a UE.
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0 acordo tem como objectivos, nos termos do seu artigo primeiro:

a)

b)

Contribuir para a reducdo e eliminacdo da pobreza através do estabelecimento de uma
parceria coerente com os 0DS;

Promover a integragao regional, cooperacdo econdmica e a boa governagao da SADC/
APE;

Promover a integracdo gradual do Grupo de Estados da SADC/APE SADC na economia
mundial;

Melhorar a capacidade do Grupo de Estados da SADC/APE em matéria de politica
comercial e outras questdes relativas ao comércio;

Apoiar as condigOes para aumentar o investimento e as iniciativas do sector privado
e melhorar a capacidade de oferta, a competitividade e o crescimento econdémico do
Grupo de Estados da SADC/APE; e

Aprofundar as relagoes existentes entre as partes com base na solidariedade e no

interesse comum.

Tahela 2: Estrutura do APE

6 PARTES

@ Desenvolvimento
Sustentavel e outras
areas de cooperacao
(Art.1-19)

° Aspectos do Comércio
e Relacionados (Art.
20 - 74)

@ Prevencio e Reso-
lucdo de Diferendos
(Art. 75 - 96)

0 Clausula da Excepgao
Geral (Art. 97 - 99)

o Provisdes Institucio-
nais (Art. 100 - 103)
Disposigoes Gerais e
Finais (Art. 104 - 122)

6 ANEX0S

Direitos aduaneiros da
UE aplicaveis aos produ-
tos oriundos dos Esta-
dos signatarios do APE
SADC

Direitos aduaneiros da
SACU aplicaveis aos
produtos oriundos da UE

Direitos aduaneiros de
Mogambique aplicaveis
aos produtos oriundos
da UE

Medidas de Salvaguarda
Agricolas

Medidas de Salvaguarda
Transitérias para o Bot-
swana, Lesoto, Eswatini
e Namibia

Medidas Sanitarias e
Fitossanitarias nos sec-
tores e produtos priori-
tarios
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4 PROTOCOLOS

@ Definicdo do Conceito de

Produtos Originarios e
Métodos de Cooperagéo
Administrativa

Apoio Administrativo
Mutuo nos aspectos adu-
aneiros

Indicagdes Geograficas e
Comércio de vinhos e espi-
rituosas®

Relacdo entre o TDCA e
este acordo*

* Apenas aplicaveis para
Africa do Sul e UE
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Diferenca entre APE e EBA

A UE tem actualmente em vigor varios regimes de acesso preferencial', sendo que o mais
usado em Mogambique ¢ a iniciativa EBA (tudo menos armas, em inglés - “Everything But
Arms”")?, que se aplica em simultaneo com o APE.

As empresas devem escolher que mecanismo pretendem usar nas suas operacgoes, sendo
que ambos permitem o acesso livre e sem limitagdes de quantidades a todos os produtos,
excepto armas e munigdes.

Muitas empresas mogcambicanas que exportam para o mercado europeu tém tradicionalmente
usado o EBA.

Coloca-se, entdo, a questao de saber, do ponto de vista das empresas, quais sao as diferencas
entre os dois mecanismos ou as vantagens de se exportar através do APE.

Em resumo, as diferengas entre os dois mecanismos sao no seguinte:

« 0 EBA é um mecanismo unilateral da UE em apoio aos Paises Menos Desenvolvidos (PMD).
Como tal, o mesmo é temporario, pode ser alterado ou eliminado sem qualquer consulta
a Mocambique e depende da qualificacdo do pais para o estatuto de PMD, que pode mudar
em funcdo do seu desenvolvimento.

« Pelo contrario, o APE é um acordo entre as Partes, pelo que estabelece maior seguranca
juridica para as trocas comerciais que permite planeamento e investimento seguro a longo
prazo, com a possibilidade de negociacao e coordenacao na sua aplicacao.

« Na parte puramente comercial, o APE tem regras mais flexiveis sobre como os produtos de
Mocambique podem se qualificar para usar o mecanismo de acesso ao mercado europeu
em comparagao com o EBA.

« O APE inclui redugao e eliminagao de direitos aduaneiros tanto nos produtos importados
como os exportados de Mogcambique (importados pela UE), enquanto que o EBA aplica-se
apenas aos produtos exportados pelo pais.

« 0 APE inclui mecanismos de defesa e proteccao de indUstrias mogambicanas em cresci-
mento, 0 que ndo esta disponivel através do EBA.

« 0 APE inclui a assisténcia ao desenvolvimento e a promogdo da capacidade das empresas
mocambicanas exportarem para a UE, o que ndo esta disponivel através do EBA.

1. De acordo com Generalized System of Preferences Handbook on the Scheme of the European Union (5th Edition,
Geneva, 2022),a UE possui trés arranjos preferenciais cuja respectiva legislagdo termina a 31 de Dezembro de 2023:
(0 geral, o SGP+ e 0 EBA).

2. Em rigor, corresponde ao alargamento do SGP, que concede aos PMD acesso preferencial a UE em productos
seleccionados
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Por ser um acordo relativamente recente e abrangente, o APE oferece as empresas
mogcambicanas melhores e maiores oportunidades de negdcio, bem como a sua promogao
e proteccdo com maior seguranga juridica.

Beneficios

Os beneficios do APE podem se resumir no seguinte:

« Remocéo de forma reciproca (Mocambique e UE) dos direitos aduaneiros na importacao
dum vasto leque de bens, mas em diferentes niveis a favor dos bens mocambicanos;

« Flexibilidade nas regras de origem a favor das empresas mocambicanas;
« Facilitacdo da ajuda ao comércio para reduzir os custos de exportar e importar;

« Proteccdo da producao nacional contra a concorréncia das importacdes que possam ame-
acar sectores estratégicos, através das sobretaxas que incidem sobre os produtos sen-
siveis (lista negativa) e outros instrumentos como as medidas de salvaguarda (ex. quotas
sobre as importacgGes);

« Promocao da industrializacdo nacional e das cadeias de valor regionais, devido a flexibili-
dade das Regras de Origem (RdO). Por exemplo, um produto téxtil, pode aceder ao mercado
europeu se uma das fases do processo produtivo - como a tecelagem e tricotagem - tiver
ocorrido num pais signatario do APE; e

« Apoio aos produtores nacionais a assegurar a conformidade com os padrdes de seguranca
nos alimentos, sanidade vegetal e animal da UE.

Ajuda ou mais informacao sobre o APE Também pode consultar o texto fisico,
SADC EU no BR n°161, | Série, de 16 de Outubro.

0 texto completo do APE (em Portugués)
esta disponivel no Portal do Comércio
Externo de Mogambique (http://portalco-
mercioexterno.gov.mz/pt) ou no Portal da MIC - DNCE

Unido Europeia (https://eur-lex.europa. Secretariado da SADC
eu/legal-content/PT/TXT/PDF/?uri=CELE-
X:22016A0916(01)&from=ES).

Para mais informacgoes contacte:
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Como obter assisténcia?

Depois de uma analise do préprio negdcio
sobre o interesse e potencial para a expor-
tacdo, existem instituicdoes e programas que
fornecem informacgdo e/ou prestam assis-
téncia para colocar a empresa em condigdes
para e assistir a exportar.

Serd igualmente Gtil verificar a existéncia de
linhas de crédito em Mocambique ou no pais
de destino ou outros incentivos relativos ao
produto em particular a que se possa can-
didatar.

GUIA DE EXPORTAGAO

Pode contratar consultores, com ou sem a
ajuda das instituicoes e programas de assis-
téncia ao desenvolvimento, para lhe assistir
em todas as fases de preparacao e para rea-
lizar a exportacao propriamente dita.

As associag0es empresariais e instituicoes
qgue fornecem servigos de apoio empresarial
sdo também um importante recurso e fonte
para explorar oportunidades.
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REQUISITOS GERAIS PARA
EXPORTACAO

Neste capitulo sdo listados os procedimentos e requisitos documentais necessarios
para a empresa poder exportar, sobretudo considerando a regulamentagao nacional e
para qualquer pais de destino, sem uso de preferéncias comerciais.

Procedimentos prévios

Identificagdo dos Codigos do SH

0 primeiro exercicio ao se pensar ou pretender exportar é determinar com precisao o codigo
do Sistema Harmonizado (SH) do produto que se pretende vender no exterior, constante na
Pauta Aduaneira.

Como o nome sugere, o Codigo SH é de aplicacdo mundial. No entanto, recomenda-se também
a verificacdo da Pauta Aduaneira do pais para onde se pretende vender a mercadoria porque
a mesma pode conter desdobramentos ou sofrer alteracdes/atualizacGes ndo disponiveis em
Mocambique e logo possiveis diferentes taxas de direitos aduaneiros e requisitos adicionais
do produto no pais de destino.

Este procedimento é igualmente importante para determinar se o produto pode beneficiar de
reducdo ou eliminacgao de direitos aduaneiros no ambito de regimes preferenciais de comércio,
por um lado.

Por outro lado, pode permitir que a empresa mogambicana possa alterar o seu processo de
producdo para as caracteristicas dos produtos com maiores redugées de direitos aduaneiros ou
orientar para os com cddigos e caracteristicas com maiores beneficios, o que poderd implicar
valor acrescentado e aumento do prego do produto no mercado internacional.

0 mesmo para a possibilidade de se planear ou iniciar negdcios justamente para se beneficiar
de uma determinada preferéncia.
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Permite ainda direccionar pedidos de informacao, procedimentos e assisténcia especificos
nas diferentes instituicGes e recursos na internet em funcdo das caracteristicas ou beneficios
disponiveis para o produto em causa.

Os produtos sao classificados no SH em funcao da origem e finalidade, incluindo outras
caracteristicas. Assim, a Pauta Aduaneira é composta por seccdes e capitulos que
servem para guiar o utilizador de forma légica na sua consulta. Cada seccdo e capitulo
correspondente tem notas que explicam os produtos incluidos e excluidos nessa deter-
minada categoria. Cada capitulo esta dividido em diferentes posicdes e subposicdes
pautais em funcdo da categoria ou tipos e formas que o produto apresenta em especifico.

Por exemplo, a Seccao Il serve para os Produtos do Reino Vegetal e entre estes, o
Capitulo 8 para “Frutas, cascas de citrinos e de meldes”. Dentro do capitulo podemos
considerar os “Cocos, castanha do Brasil e castanha de caju, frescos ou secos” que se
encontra na posigao 01 e entre elas a castanha de caju na suposicao 3 e entre esta, a
sem casca ha nova suposi¢ao 2. Como este produto nao apresenta desagregacoes e
outras formas adicionais, o codigo SH da Castanha de Caju é 0801.32.00.

Ou seja, o codigo SH é constituido por seis ou mais digitos determinados pelos numeros

correspondentes ao Capitulo, Posicdo Pautal e Subposi¢des Pautais. Se o produto nédo
puder ser classificado nas subposi¢6es ou caracteristicas mais especificas, aplica-se
a genérica anterior, nos termos das notas constantes da pauta aduaneira.

Mas o mesmo produto, ja preparado, pode ser exportado numa outra posicao pautal,
logo com direitos e beneficios diferentes. No mesmo exemplo a castanha processada e
com adic3o especiarias estaria na Seccdo IV de “Produtos da Industria Alimentar” e no
Capitulo 20 para “Preparacdes de produtos de horticolas, frutas ou de outras partes de
plantas”. A Castanha de caju estaria na posicao 08 de “Frutas e outras partes comes-
tiveis de plantas, preparadas ou conservados de outro modo, com ou sem adic3o de
acgucar ou de outros edulcorantes ou de alcool, ndo especificadas nem compreendidas
em outras posicoes, frutas de casca rija, amendoins e outra”, e na subposicao 19. Ou
seja, 0 mesmo produto mudaria da posicao 0801.32.00 para a posi¢ao 2008.19.00, com
direitos e obrigagoes associadas diferentes.

- 29 -



GUIA DE EXPORTAGAO

Como obter o cddigo do SH do meu produto?

Considerando o tipo de produto, pode pesquisar nas diferentes seccoes da Pauta Aduaneira para determinar o
capitulo respectivo e neste verificar o subcapitulo e as caracteristicas especificas do mesmo. Alternativamente
pode introduzir 0 nome do produto nos motores de busca existentes na internet de pautas aduaneiras para obter
0 codigo genérico e através deste o produto especifico com seis (6) ou mais digitos.

0 Codigo SH pode ser obtido consultando o documento fisico contendo a Pauta Aduaneira de Mogambique em vigor,
que corresponde a versdo de 2022 da OMA, aprovada pela Lei no. 17/2022, de 29 de Dezembro, publicada no Boletim
da Republica No. 257; | Série, de 29 de Dezembro de 2022.

Pode também ser obtido através da consulta de sitios na internet:

Fonte Portal electronico

Autoridade Tributaria:
Autoridade Tributaria: http://www.at.gov.mz/
index.php/por/Pauta-Aduaneira

MCnet;
MCnet: www.mcnet.co.mz

ASYCUDA online
A nivel internacional pode usar as ferramen-
tas - ASYCUDA online (portugués): https://

asycuda.org/pt/online-hs-pt/
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Fonte Portal electronico

= i
eurostat  {ombinedN

EUROSTAT (inglés):
EUROSTAT (inglés): https://eurostat prod.3ceon- :
line.com/

Acess2market (Portugués):
https://trade.ec.europa.eu/access-to-markets/pt/
home

Registo legal, fiscal e licenciamento

No geral e para exportar com sucesso as empresas mogambicanas devem seguir um conjunto
de procedimentos, incluindo assegurar a (1) conformidade com as leis e regulamentos que
regem a exportacdo em Mogambique (2) e as leis e regulamentos que regem as importagées
no pais de destino.

0 primeiro passo consiste em verificar e assegurar que o negocio de uma determinada empresa
esta devidamente formalizado, nomeadamente que possui o registo (a) legal e (b) fiscal, bem
como de (c) autorizacdo para o exercicio de actividade de importacdo e exportacdo - Licen-
ciamento como OCE.

a) Legal

A empresa deve estar registada na Conservatdria das Entidades Legais (CREL), ou
outra entidade equiparavel nas provincias, comprovado através da respectiva certiddo
e publicacdo dos estatutos em Boletim da Republica, no ultimo caso dependendo da
forma legal dos empresarios em causa.

Verifique se os estatutos da empresa e a licenga comercial (“Alvard”) estdo
adequados para a exportacao e importacao. Para o efeito, veja a respectiva

Classificacdo das Actividade Econdmica (CAE) - Decreto No. 67/2008, de 30
de Dezembro (CAE-Ver.2.)
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b)

c)

Inclui também o licenciamento da actividade que exerce ou pretende através da
obtencdo da respectiva licenca para o exercicio da actividade comercial (“Alvard”),
que pode ser obtido em qualquer Balcdo de Atendimento Unico (BAU).

Fiscal

Envolve o registo da empresa e a atribuigao do respectivo NUIT, bem como a sub-
missdo da declaragao de Inicio de Actividades para efeitos fiscais e o cumprimento
das respectivas obrigagdes, incluindo pagamento de impostos. Estes procedimentos
sdo realizados junto do “Bairro Fiscal” ou outra representagdo da AT na zona de
localizacdo da empresa. O NUIT é a referéncia em praticamente todas as transagées
comerciais.

Licenciamento como Operador do Comércio Externo

Além do registo da entidade, para poder exportar a empresa deve registar-se como
operador do comércio externo através do preenchimento do formuldrio respectivo
para a emissdo do Cartdo de Exportador ou importador. Este procedimento é reali-
zado no BAU.

No Anexo 3 podera encontrar os requisitos para o registo como Operador do Comércio
Externo, bem como nos Anexos 4 e 5 se apresenta o respectivo formulario e modelo de

cartao.

Dependendo do tipo de produto que comercializa e do preenchimento de
certos critérios relativos a fiabilidade e confianca da empresa, esta pode
solicitar o estatuto de Operador Economico Autorizado (OEA), beneficiando
assim de procedimentos simplificados e mais rapidos de desembaraco da
sua mercadoria. Queira se referir ao Diploma Ministerial No 314/2012, de 23
de Novembro ou dirigir-se as representagdes da AT/DGA.
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Registo no sistema da Janela Unica Eletrénica

0 processo de desembaraco é feito maioritariamente através da internet no sistema da JUE
das alfandegas de Mocambique, nomeadamente a submissdo da declaracao aduaneira e outros
procedimentos.

Assim, devem estar registados, desde que satisfacam as condicoes de elegibilidade, preen-
chendo e enviando o respectivo formulario a Direccdo Provincial das Alfandegas ou as Direc-
cOes Regionais ou mesmo a Direccdo de Normacdo de Procedimentos Aduaneiros, sita em
Maputo na Rua de Timor Leste n° 95, 3° Andar, website:

http://www.at.gov.mz/por/Procedimentos-Aduaneiros/Procedimentos/Registo-dos-Operadores-de-Comercio-Externo

Este processo em regra é feito por um profissional que lida com o desembarago de merca-
dorias, o Despachante Aduaneiro. Em caso de dlvida sobre a idoneidade ou necessitar de
assisténcia de despachantes pode também consultar a respetiva organizagao profissional,
cujos contactos encontram-se no Anexo 6.

No entanto, é sempre importante a empresa familiarizar-se com os respectivos procedimen-
tos de registo e operacdo da JUE por uma questdo de gestdo do risco e porque legalmente a
empresa é responsavel pela declaracdo e a informacdo nela contida.

Esta em curso um processo de reforma com vista a retirar a obrigatoriedade do uso do despachante
aduaneiro nas compras e vendas ao exterior, em linha com os principios e disposicdes do Acordo de
Facilitagdo de Comércio da OMC. Dependendo da complexidade da operago e da classificagéo pautal,

a empresa podera no futuro fazer e submeter directamente a Declaragdo Aduaneira, sendo certo que
0 recurso a um especialista é sempre recomendavel.

Acordo sobre termos comerciais

Identificado o comprador do produto, o passo seguinte é a negociagdo dos termos e condigbes
da compra e venda transfronteirica. Para o efeito, a Camara de Comércio Internacional (ICC, em
Inglés) desenvolveu os Termos Internacionais de Comércio, mais conhecidos por Incoterms.

Os Incoterms limitam o risco das partes ao estabelecer um conjunto de regras padronizadas e
universais sobre a responsabilidade entre o comprador e vendedor, nomeadamente os termos
da transacgao como o transporte e local de entrega, custos como o pagamento do seguro e
obrigacoes de entrega que incluem cumprimento dos regulamentos.

A ICC estabeleceu 11 regras padrdo apresentadas abreviadamente por trés letras mailscu-
las e categorizadas em fungdo do modo de transporte, sendo que a versao mais actualizada
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entrou em vigor a 1 de Janeiro de 2020. O Anexo 7 apresenta um resumo sobre o conteldo
dos Incoterms.

Como qualquer acordo, os Incoterms dependem da vontade das partes, pelo que pode se esco-
lher a modalidade que resultar das negociagdes. No entanto, a pratica do comércio internacional
levou ao uso frequente de certas modalidades em funcao do tipo de transporte, mercadoria e
outros aspectos. Em regra, usa-se o FOB (Free On Board - Livre a Bordo) para as exportacoes
maritimas e o CIF (Cost Insurance and Freight - Custo, Seguro e Frete) para as importagdes
rodoviarias e maritimas. Mesmo em relagdo a estas categorias existe um conjunto de regras
adicionais, pelo que se recomenda a sua consulta cuidadosa e completa antes de acordar no
Incoterm respectivo.
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Processo de exportagao

Em regra, o processo de exportacao inicia pelo menos 15 dias antes da chegada do meio de
transporte, de modo a permitir ao operador atender todos os procedimentos e requisitos
necessarios.

A primeira accdo no processo de qualquer operacdo de exportacdo é a criacdo, por parte do
utilizador da JUE, do cédigo UCR (nimero Unico de consignagdo). O UCR é o nimero emitido e
atribuido automaticamente pelo sistema para todas as transaccées comerciais internacionais,
na sua génese, capaz de identificar unicamente uma dada consignacao, quer a nivel nacional
ou internacional.

Quanto ao operador do comércio externo, acordados os termos comerciais, o vendedor envia
ao comprador uma Factura Comercial. Este € um dos mais importantes documentos da compra
e venda de bens e servicos internacionais porque vai alimentar e desencadear um conjunto
de obrigacdes, desde o valor aduaneiro da mercadoria, classificacdo para fins alfandegarios,
estatisticos e balanca de pagamentos bem como utilizagdo de preferéncias, entre outros.

Por isso a factura deve ser o mais detalhada possivel, com informacdo sobre o comprador,
incluindo contacto completo, fisico e electronico, detalhes sobre a mercadoria (tipo, quantidade,
qualidade, medida de referéncia, valor por medida, destino, etc), termos de pagamento, meio
de transporte e o incoterm acordado, entre outra informagao. No Anexo 8 apresentamos um
modelo de factura.

Certificado de Origem (Geral) - Para o comércio geral de produtos que ndo invocam pre-
ferenciais comerciais, os certificados de origem s&o tratados na Camara do Comércio de
Mogambique (CCM). No Anexo 3 encontram-se 0s requisitos para a sua emissao e no Anexo
9 um modelo de certificado.

A Camara de Comércio de Mocambique adoptou, a partir de 1de Junho de 2023, o Certificado
de Origem Eletronico como substituto do Certificado de Origem Manual. Portanto, os certifi-
cados manuais ndo possuem mais validade. Para emitir os certificados de origem eletronicos,
é necessario acessar o portal http://www.portal.ccmoz.org.mz e seguir as instruces contidas nele.

Dependendo do tipo de mercadoria ou regime de exportacdo poderdo ser necessarias licengas
especificas e/ou certificados, sobretudo em relacdo a produtos agricolas, mineiros e medica-
mentos e outros com licenciamento especial ou especifico.

Contacto a Praga - Negociagdo com transportador, armador ou outro intermediario para o
transporte da mercadoria e seguro, com a emissao do respectivo Documento de transporte e
Apolice de seguro. Este procedimento depende dos Incoterms acordados.

Assisténcia fiscal - A requerimento feito pelo exportador dirigido a AT a solicitar a inspecgao
no empacotamento e selagem da mercadoria.
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Lista de embalagem - Resultado do processo de empacotamento, especifica o material em
embalagens individuais e mostra o seu peso liquido, legal, tara e peso bruto. A lista de emba-
lagem para exportacdo é normalmente anexada fora do pacote, num papel a prova de agua
e claramente visivel. E um documento Gtil para as Alfandegas que o utilizam para verificar
remessas nos pontos de inspeccao.

Envio de toda a documentacao ao Despachante Aduaneiro que preenche e submete a Declara-
¢do Aduaneira (Documento Unico), anexando os documentos que a suportam. O processo inclui
o preenchimento e submissdo junto do banco intermediario local do Termo de Compromisso
de Intermediacdo Bancaria para Exportacdo de Bens e pagamento das taxas e valores devidos.

0 DU é avaliado pelas alfandegas, que em caso de conformidade emite a ordem de embarque.
A mercadoria devera ser ainda objecto de inspeccdo por meios intrusivos ou nao, antes de
ser liberada para entrar no porto de embarque.

Na Figura 3 a seguir consta a sequéncia de passos necessarios para uma exportacao no geral,
sendo certo que alguns procedimentos podem ser tratados em paralelo ou numa sequéncia
diferente, dependendo do tipo de mercadoria e outras circunstancias.

PASSO 3 PASSO 4
PASSO1 PASSO 2 Documento de Transporte Outros certificados, PASSO 5

Factura Certificado de Origem e Seguro, se aplicavel quando aplicivel Assisténcia Fiscal

e

PASSO 9 PASSO 8 PASSO 7
Embarque da Fiscalizagao fisica e examinagao Submissao da I Z)ACSSO 6 .
Mercadoria "ar‘j’e':;l]i'::u(?:;:s” Declaragéo ermo de Compromisso

de mercadoria Aduaneira

Figura 3: Passos para exportacao
A exportacdo deve ser feita também em cumprimento dos requisitos do pais de destino. Isso

pode envolver o pré-registo em plataforma electrdnica ou outras formalidades prévias a
chegada da mercadoria, incluidndo possiveis inspeccoes.
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Ajuda no Processo de Exportagao?

Pode solicitar os servigos de um Despachante Aduaneiro que devera lhe orientar e assistir no processo, sendo
certo que por uma questéo de gestéo de risco o mbito da assisténcia podera variar.

0s centros de ajuda da JUE e da AT sdo também (teis para tirar dividas sobre o processo de exportagéo,
podendo ser contactaveis através de:

Centro de Apoio ao Utilizador
Tel: +258 21 34110

Movel: +258 84 341

E-mail: suporte@mcnet.co.mz

Em relagdo aos requisitos do pais de destino, recomenda-se a consulta dos sitios da Internet dos respectivos
servigos das alfandegas ou recursos sobre acesso ao mercado. Queira se referir ao Anexo 6.
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Uso das Preferenciais Comerciais

As preferéncias comerciais sdo mecanismos legais em que um parceiro ou grupo regional
oferece ou acorda relagdes privilegiadas com determinados paises, como a isencdo ou reducado
de direitos aduaneiros e importacdao sem ou com limites de quantidade.

Estas podem ser arranjos comerciais através do SGP ou outros programas que constituem
ofertas unilaterais, ou ainda no ambito de acordos comerciais.

No entanto, a aplicagdo das preferéncias comerciais ndo € automatica. Ela precisa de ser
invocada no momento da submissao da declaragao aduaneira.

Ou seja, para que uma empresa possa se beneficiar do APE ou EBA/SGP ou outro regime
preferencial de comércio deve activar o mecanismo preferencial através do preenchimento
de formularios proprios e indicacdo clara de pretender usar o regime no momento da apre-
sentacdo da declaracdo aduaneira. Os formularios e requisitos em termos de registo para o
APE sao exemplificados e listados no Capitulo 4.

Por outro lado, e por se tratar de um beneficio especifico concedido para certas condicdes
particulares, ha a necessidade de verificar se o produto que se pretende exportar efectiva-
mente é originario do pais com o privilégio e se responde as caracteristicas particulares do
produto. Assim, é necessario fazer a prova de origem do produto e a sua conformidade com
os requisitos especificos da preferéncia em causa.

Para um produtor/exportador poder beneficiar se de preferéncias comerciais deve se regis-
tar junto da Direccdo Nacional da Industria (DNI) no MIC, processo que implica a inspeccado
de instalagbes de producdo com vista a verificagdo do cumprimento das RdO especificas do
regime, bem como uma autenticagdo por parte da Direccdo Geral das Alfandegas (DGA), além
de uma declaracdo do préprio produtor sobre tal conformidade?.

3. Nos termos do Diploma Ministerial No 141/2001, de 26 de Setembro, que aprova o Regulamento para a Auten-
ticacdo e/ou emissdo dos documentos que conferem origem as mercadorias exportadas a partir de Mogcambique
ao abrigo de Convengdes Internacionais, Protocolos Comerciais ou Sistemas Preferenciais em Geral, publicado no
Boletim da Republica No 39, | Série, com a mesma data do diploma.
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No capitulo 1V, apresentamos as regras de origem do APE.

Se a preferéncia comercial ndo for invocada, a exportagéo ou importagao sera feita no regime normal estando sujeita
aos mesmos direitos aduaneiros exigidos para os produtos provenientes de qualquer outro pais sem qualquer acordo

ou preferéncia comercial.

A Figura 4. junto mostra a ldgica e o efeito pratico das preferéncias comerciais, que tornam
o produto proveniente dos paises beneficidrios mais baratos que os com a mesma qualidade
de paises sem acesso preferencial a esse mercado. Isso assumindo que outros custos como
o transporte para a colocagao do produto se mantém iguais.

Pais N&o Elegivel / ’ ‘ \ Pais Elegivel

Produto com mesmas
caracteristicas:

/ Peixe Fresco-Atum \
/ Cédigo HS: 0302.32.90 \
[ Preco FOB: EUR 7,32 |

«— ~—

Direitos Aduaneiros Direitos Aduaneiros

Regime APE
Taxa: 0%

Regime Normal
Taxa: 22,0%

Preco final no mercado de importagao: UE
EUR7.32

EUR8.93

Ajuda sobre acordos preferenciais disponiveis para Mogambique?

Para conhecer os arranjos preferenciais de Comércio de que Mogambique pode beneficiar consulte o Portal
do Comércio Externo ou as base de dados dedicadas da OMC, disponiveis através da internet em http://ptadb.
wto.org e http://rtaiswto.org

A Ordem de Servigo 07/AT/DGA/411/2022, de 17 de Margo de 2022, lista as preferéncias comerciais em vigor
em Mogambique, remetendo também para os referidos sitios na Internet.
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7a \Y _a
DR AN

EXPORTAGCAO ATRAVES DO APE

Neste capitulo abordamos os requisitos e procedimentos especificos para a exportacdo para o mercado da UE usando
0 APE, nomeadamente alguma regulamentacéo especifica para a entrada de produtos.

Os exportadores mogambicanos devem escolher o regime preferencial que pretendem utilizar ao transaccionar com
a UE, nomeadamente entre o EBA/GSP e o APE através de um formulario especifico. Caso contrario, a exportagéo sera
feita no regime geral, sem preferéncia.

Requisitos do APE

Para se poder exportar para a UE beneficiando do APE, a declaragao aduaneira deve indicar o
Cddigo de Procedimento Aduaneiro (CPA) 40P12, além do preenchimento do formulario EUR.
1sobre a origem. Ou seja, para se beneficiar do APE deve assegurar que:

1. O producto cumpre com os regulamentos da UE;

2. Cumpre com as regras de origem para que possa ser considerado originario de Mocambique
para efeitos do APE;

3. Obtenha o certificado de origem EURI.

Em Mocambique, para os beneficiarios de uma preferéncia tarifaria, o certificado de origem
emitido pela Camara de Comércio (CCM) é geralmente facultativo, exceto nos casos em que
o comprador solicite antecipadamente a sua emissao.

- 40 -



GUIA DE EXPORTAGAO

Onde e como obter o formulario EUR. 1 (Certificado de Origem)?

O processo para a obtengao do certificado de origem obedece os 3 passos descritos abaixo
e duram entre 3 a 7 dias Uteis.

Figura 5: Passos para obtencao do Certificado de Origem

é N é N é N
PASSO 1 PASSO 2 PASSO 3
Submiss&o do pedido por es- Preenchimento pelo exporta- Emissao do certificado de

crito pelo exportador ou seu . dor ou seu mandatario do for- . origem (EUR1) pela DGA

mandatério MIC (DNI e DPICs) mulario EUR1 com o apoio da
e Obtencéo do formulério DNI, DPICs ou Despachantes
EUR1 no MIC Aduaneiros e submissdo a DNI

\ v \ v \ v

0 modelo do certificado consta do Anexo Ill do APE e se apresenta no Anexo 10 do presente
documento. O exportador que requer a emissao de um certificado EUR.1 deve estar prepa-
rado para apresentar a qualquer momento todos os documentos adequados que comprovem
a origem dos produtos em causa, bem como o cumprimento dos outros requisitos previstos
no Artigo 20 do Protocolo 1do APE. O mesmo pode implicar inspecgdes as instalacdes e pro-
cessos de producao.

A AT/ DGA é a entidade nacional competente para autenticar os documentos de origem. Para
cada embarque de mercadorias, qualquer que seja o seu valor, o exportador devera apresentar
a DGA, para efeitos de autenticagdo, no momento da exportacao.

« O formulério EUR 1;

« Uma declaragao do produtor confirmando o cumprimento dos requisitos de origem, mesmo
que nao seja productor da mercadoria; e

« Documentos de suporte, tais como factura comercial, documento de transporte (Bill of
Lading/Airway Bill/ Bill of Entry).

A DGA verifica se (i) o Certificado de Origem esta correctamente preenchido, (ii) o exportador
estd licenciado pelo MIC e autorizado a exportar as mercadorias contidas no Certificado de
Origem, (iii) os detalhes do Certificado de Origem correspondem aos que constam dos docu-
mentos de apoio e (iv) a conformidade das declaragdes com as competentes regras de origem.

’

Esta em processo de regulamentacio a migragao para uma autocertificagao, pelo operador economico,
da origem através do registo em plataforma electronica como o sistema REX.
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Qual é a validade do EUR1?

O certificado de origem tem a validade de 10 meses e deve ser submetido no referido periodo
junto da autoridade do pais importador. Contudo, nos termos do artigo 26 do Protocolo 1do APE,
em circunstancias excepcionais e sob a discricdo da autoridade aduaneira do pais importador,
a prova de origem pode ser aceite apds o fim do prazo da sua validade.

0 certificado de origem deve ser submetido sempre?

Nos termos do artigo 29 do Protocolo 1do APE, ha duas (2) situacées em que a prova de origem
ndo é necessaria. Primeiro, nas exportacdes de pequenas quantidades efectuadas de pessoas
singulares para pessoas singulares ou como parte de bagagem dos viajantes, desde que o
valor da bagagem nao exceda EUR 500. Segundo, nos casos em que os produtos importados

por um viajante para uso pessoal ou beneficiario, desde que o valor da bagagem ndo exceda
EUR 1200.

Exemplo do uso do APE

Um agente economico mogambicano pretende exportar banana para a Bélgica

a. A primeira etapa é determinar o Codigo do SH da UE e a tarifa geral que incide sobre este produto, consultando a
pauta aduaneira em vigor na UE: https://eur-lex.europa.eu/legal-content/EN/TXT/PDF/?uri=0:.:2022:282:FULL &from=EN

b. A pauta aduaneira mostra que o cadigo do SH aplicavel é 080310 e a tarifa geral dos direitos aduaneiros € de 16%
c. Procurar a posigao pautal 080310 no Anexo | do APE para determinar a respectiva categoria
d. 0 Anexo | mostra que a posicdo pautal 080310 pertence a categoria A

Significa que a tarifa dos direitos aduaneiros da UE que incide sobre esta posigdo é eliminada no momento da
entrada em vigor do acordo (tarifa = 0%). No entanto, a exportagao da fruta e dos frutos secos (incluindo a banana)
esta sujeita ao cumprimento das medidas sanitarias e fitossanitarias aplicadas na UE.

0 agente economico deve consultar o website Access2 markets efou contactar as autoridades fitossanitarias da
UE e de Mogambique (Ministério da Agricultura e Desenvolvimento Rural).
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Regras de Origem

0 que sao?

As Regras de Origem (RdO) sdo um conjunto de regulamentos e procedimentos administra-
tivos que servem para determinar a “nacionalidade econdmica” dos bens comercializados no
mercado internacional. Podem ser (i) preferenciais ou (ii) ndo preferenciais (gerais), depen-
dendo de estarem ou ndo associados a uma preferéncia comercial. Por essa razao, um mesmo
produto pode ter duas “origens”.

De qualquer forma, todo o produto tem que ter um pais de onde ele é originario. Mas como as
economias estdo cada vez mais interligadas com o uso de matéria prima de diferentes paises
para fabricar um produto e porque as preferéncias comerciais sdo um privilégio para certos
paises, as RdO constituem a esséncia do APE ao assegurar que os beneficios concedidos aos
produtos dum pais elegivel ndo sdo utilizados para desvirtuar as regras da concorréncia.
Ou seja, determinam se o produto é efectivamente originario e responde aos objectivos do
tratamento especial.

Por isso ndo se pode falar em acordos comerciais e regimes preferenciais de comércio sem
as RdO porque elas é que determinam que um produto em concreto esta abrangido e em que
condigoes.

Para que servem?

No comércio “normal” (ndo preferencial), as RdO tem uma funcdo administrativa e operacio-
nal importante porque atribuem uma nacionalidade ao produto com base na qual se podem
determinar um conjunto de aspectos como o valor aduaneiro, os direitos aduaneiros e outras
obrigacdes. Servem também como elemento de controle que permite a aplicacdo de medidas
de politica comercial como restricdes, sangdes, quotas, entre outros, incluindo de defesa
comercial. As RdO possuem ainda uma funcdo essencial para fins estatisticos e de gestao
das transac0es do pais ao facilitar a sua classificacao.

No comércio preferencial, além do referido acima para o comércio “normal”, as RdO servem
ainda para evitar que produtos produzidos noutros paises sejam simplesmente transbordados
para um pais elegivel a preferéncia ou apenas sujeitos a um processamento minimo como
empacotamento e diluicdo para depois serem re-exportados para o pais de destino como se
tivessem sido produzidos no pais com preferéncia.
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As Regras de Origem do APE

Para que um produto seja elegivel ao APE foram acordadas duas regras principais: tem que
ser (a) inteiramente obtido ou (b) suficientemente trabalhado ou processado no pais signatario.

(a) Inteiramente obtido

S&o os produtos naturalmente originarios de um pais elegivel, como plantas, seus frutos, ani-
mais, minerais e produtos pesqueiros exportados praticamente sem processamento e na sua
forma natural. Mas mesmo em relacao a estes produtos a sua classificagao como inteiramente
obtido pode estar em duvida, por exemplo se o forem com recurso a sementes, embrides de
outro pais. O APE especifica, no entanto, que consideram-se inteiramente obtidos os produtos
nascidos, criados ou colhidos no pais.

(b) Suficientemente trabalhados ou processados

Produtos que ndo sejam obtidos no pais de acordo com a regra anterior podem ainda ser
aplicados ao APE se sofrerem transformacdo ou processamento aceitavel e substancial. A
determinacgdo dos niveis de transformacéo é feita através de trés critérios:

« Valor acrescentado: O APE estabelece o limite (percentagem) pelo qual o valor dos mate-
riais ndo originarios ndo deve exceder o preco a saida da fabrica do produto acabado,
fixado em até 40%;

« Mudanca na posicdo pautal: O produto ndo origindrio numa posicdo pautal podera ser
aplicavel ao APE se o produto final for exportado numa outra posigdo pautal.

« Regras especificas dos produtos: Indicam critérios especificos a serem cumpridos, ou
um determinado processo a ser implementado para que o produto acabado obtenha o
estatuto de originario.

Ha situacdes em que os trés critérios referidos podem ser combinados para a determinacao
de origem de um determinado produto.

Os produtores devem assegurar que nao se trata de “trabalho ou processamento insuficiente”,

nomeadamente simples operages minimas como as listadas no artigo 9 do Protocolo sobre
RdO do APE.

Flexibilizacao das Regras de Origem

0 APE prevé que empresarios de paises beneficiarios usem materiais de paises nao benefici-
arios e de beneficiarios de outros regimes preferenciais para obter produtos originarios nos
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termos do acordo. A flexibilizacdo de regras de produtos especificos é feita através de dois
mecanismos: a regra da (a) tolerancia e a chamada (b) cumulacao.

a) Tolerancia

O produtor pode usar materiais nao originais que sao normalmente proibidos pela regra
especifica do produto até 15% do preco de fabrica (ex-works) do produto. No entanto, esta tole-
rancia nao pode ser usada para exceder qualquer limite maximo de materiais ndo originarios
expresso em valor listado nas regras especificas do produto (por exemplo, a percentagem
do valor de 40%), nem ser aplicada a téxteis e vestuario (capitulos 50-63), que estdo sujeitos
as suas regras especificas.

b) Cumulacao

Consiste na possibilidade de materiais ndo originarios sejam considerados originarios quando
utilizados na fabricacdo de outro produto de um pais da APE SADC-UE. Importacdo de matéria
prima de um pais da APE SADC-UE e exportar para a UE como originario de Mogambique. Ou
seja, permite criar ou integrar cadeias de valor regionais e continuar a exportar para a UE
como originario de Mogcambique.

Esta pode ser de trés formas:

1. Cumulacao bilateral

Materiais originarios de um pais parte do do Grupo da APE SADC-UE sejam contados como
originarios da UE, e vice-versa, quando usados na fabricacdo de um produto.

2. Cumulagao diagonal

Materiais originarios de qualquer pais do Grupo SADC/APE e UE parte do APE SADC-UE, em
outro estado ACP parte do APE sejam considerados como originarios quando usados na fabri-
cacao de um produto, desde que sejam satisfeitas determinadas condigdes.

3. Cumulagao total

Permite que o trabalho ou processamento realizado em materiais ndo originarios da UE seja
levado em consideracdo pais do Grupo SADC/APE e UE nos paises APE SADC-UE, em outro
estado ACP para ajudar a cumprir a regra especifica do produto.

As regras de origem podem ser complexas de determinar e incluem outros elementos como
os principios da territorialidade e da ndo alteracdo em que no primeiro caso os trabalhos ou
processamento deve ser feito no pais parte e o produto declarado para circulagdo livre na SADC
e EU deve ser o mesmo que exportado do pais originario. Compreende ainda procedimentos
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para situacdo de acessorios, pecas sobressalentes e instrumentos, bem como a importacdo
em prestacdes, além de algumas derrogacoes.

CUMULAGAO BILATERAL (mais comum) CUMULAGAO DIAGONAL (REGIONAL) CUMULAGAO TOTAL (mais liberal)
............................... . c
c o ~

Requisitos gerais

Além dos requisitos especificos do APE, os exportadores mogcambicanos devem seguir um
conjunto de procedimentos, incluindo assegurar a (1) conformidade com as leis e regula-
mentos que regem a exportacdo em Mogambique (2) e as leis e regulamentos que regem as
importagoes na UE.

Em aditamento aos documentos e autorizagGes necessarias em Mogambique para exportar,
descritos no Capitulo I, os seguintes documentos e autorizages sdo aplicaveis.

Os documentos e as autorizagdes gerais impostas pela UE sobre as importagdes dependem
do tipo de produto em especifico e em cumprimento dos respectivos regulamentos.

Existem quatro tipos de legislagao de base estabelecidos para os produtos comercializados
na UE, previstos pelos regulamentos e directivas da Comissao Europeia. Os regulamentos
variam de acordo com o produto a exportar, e os exportadores devem investigar para asse-
gurar que os seus produtos satisfazem os requisitos necessarios para exportacao de acordo
com a elegibilidade do produto da UE.

Os quatro tipos de legislacdo a serem verificados sao os seguintes*

1. Legislagcdo-quadro que estabelece as bases para um sector (por exemplo, Lei Geral Ali-
mentar para produtos alimenticios).

4. https://trade.ec.europa.eu/access-to-markets/en/content/welcome-access2markets-trade-helpdesk-users
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2. Legislacdo que restringe substancias, quimicos e contaminantes. O exportador deve verifi-
car se o produto contém alguma das substancias restritas, produtos quimicos ou contami-
nantes, ou dentro do limite estabelecido para tal substancia. Por exemplo, os exportadores
tém de fornecer um Certificado SPS para plantas e outros produtos. Os grupos de produtos
em que os requisitos obrigatorios sdo frequentemente aplicados incluem: produtos qui-
micos, cosméticos, medicamentos, produtos agricolas, géneros alimenticios e alimentos
para animais, animais vivos, e animais produtos. Os certificados SPS s3o necessarios
para exportar a maioria das frutas frescas, legumes, outros materiais vegetais, e produtos
compostos de produtos animais.

3. Legislagdo sobre a marcacao CES. As letras “CE” aparecem em muitos produtos comercia-
lizados sobre o Mercado Unico alargado no Espaco Econdmico Europeu (EEE) e significa
que foram avaliados para atingir elevados requisitos de seguranca, saude e proteccdo
ambiental, aplicaveis a brinquedos e equipamentos electronicos, dispositivos médicos e
alguns outros grupos de produtos. A marcacdo CE é obrigatdria para alguns produtos, tais
como produtos electrdonicos, dispositivos médicos, brinquedos, dispositivos eléctricos e
produtos de construcao.

4. Legislagdo especifica para alguns produtos, para além dos requisitos estabelecidos na
legislacdo-quadro e na legislagdo que restringe substancias.

5. Requisitos em matéria de embalagem e rotulagem. Os Estados-Membros exigem fre-
quentemente requisitos para a embalagem e a rotulagem dos produtos que podem ser
obrigatdrios ou voluntarios.

(i) Marcas e rotulos obrigatdrios no consumo de produtos e suas embalagens estdo
geralmente relacionados com preocupagdes de seguranca publica, saude e/ou
ambientais.

(i) As marcas voluntarias sdo, por exemplo, as que indicam a produgdo bioldgica do
bem do rétulo ecoldgico em produtos industriais.

Os produtos exportados ao mercado da UE estdo sujeitos a requisitos prévios para assegu-
rar a proteccdo da salude animal, vegetal e humana, os produtores alimentares e téxteis sdo
exemplos. No caso da banana ou camardo congelado, as medidas sanitarias e fitossanitarias
aplicaveis correspondem as regras, medidas e regulamentos destinados a proteger a saude e
a vida humana, animal e vegetal dos riscos decorrentes de aditivos, contaminantes, toxinas ou
organismos patogénicos. Garantem que os alimentos sdo seguros para o consumo . No caso
dos produtos téxteis, s6 podem ser vendidos no mercado da UE desde que estejam rotulados,
marcados ou acompanhados de documentos comerciais. O principal objectivo da rotulagem
é assegurar que os consumidores, ao adquirirem produtos téxteis, recebam uma indicagéo
exacta da sua composicao em fibra.
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Ajuda no processo de exportagao para EU

0 Sitio da UE “Access2markets™ https://trade.ec.europa.eu/access-to-markets/en/content/welcome-access-
2markets-trade-helpdesk-users

Através do sitio acima pode aceder ao instrumento de auto-avaliagdo das RdO designado ROSA
através da insercdo do codigo SH do producto em causa para obter as regras especificas aplica-
veis.

Informag@es sobre embalagens e rétulos especificos podem ser encontrados aqui: https://eur-lex.europa.eu/
content/summaries/summary-0905-expanded-content.html
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Produtos Agricolas

Neste seccdo, veremos os requisitos especificos relativos a uma das categorias de mercadorias com consideraveis
volumes e tradigdo de exportacdo para a UE, designadamente os produtos agricola.

Para os produtos agricolas, assim como para outros produtos como para animais e produtos
de origem animal, pescado e produtos de origem aquatica, medicamentos, medicamentos
veterinarios, agroquimicos, entre outros, existem regulamentos especificos, onde constam
normas e procedimentos para exportagao que devem ser tomados em consideragao.

Mocambique

Os requisitos especificos podem variar de acordo com o tipo de produto e o pais importador.
Por isso, é recomendavel buscar orientacdo de profissionais especializados em exportacéo
para garantir que todos os requisitos sejam atendidos. Alguns dos requisitos mais comuns
incluem:

« Registo no Ministério da Agricultura e Desenvolvimento Rural: Todos os produtores agri-
colas que desejam exportar seus produtos devem se registrar no Ministério da Agricultura
e Desenvolvimento Rural.

« Certificacdo fitossanitaria: Todos os produtos agricolas exportados devem ser acompa-
nhados de um certificado fitossanitario, que comprova que o produto esta livre de pragas
e doencas que possam prejudicar a agricultura em outros paises.

« Certificado de origem: O certificado de origem é um documento que comprova a procedéncia
do produto e é exigido por muitos paises importadores.

« Controle de qualidade: E importante garantir que os produtos agricolas exportados atendam
aos padrdes de qualidade exigidos pelos paises importadores.

- Embalagem e rotulagem: Os produtos agricolas exportados devem ser embalados e rotu-
lados de acordo com as normas internacionais.

Uniao Europeia
A legislacao da UE prevé um conjunto de regulamentos com vista a garantir a seguranca e
sanidade dos alimentos e/ou produtos agricolas, com regras em praticamente todas as fases

da sua cadeia de valor, desde a sua producdo, processamento, armazenagem, transporte,
distribuicdo e venda no mercado.
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0 processo envolve um conjunto de padroes e certificacoes para assegurar o cumprimento
dos mesmos, tais como:

« Seguranca Alimentar: Inclui requisitos quanto para assegurar que os produtos nao terao
efeitos adversos nos consumidores, incluindo a necessidade dos mesmos poderem ser
rastreados em toda a sua cadeia de valor.

- Contaminantes: regras com niveis sobre substancias nocivas que os produtos podem conter
em resultado de processos de produgao ou manipulacao ao longo da cadeia.

. Empacotamento: Deve ser feito em quantidades especificas e estar sujeito ao controle
fitossanitario.

+ Rotulagem: que permita que os consumidores da UE tenham uma informagao compreen-
siva sobre o produto, além da sua apresentacdo de forma que facilite a sua compreensao,
nomeadamente quanto a valores e quantidades de energia, ingredientes e presenca de
certos elementos.

« Padroes e certificagao privada: que visam certificar o produto e os processo de producao,
nomeadamente o cumprimento das regras ambientais e de sustentabilidade. IFS; SQF;
FSSC 22000.

Requisitos para produtos organicos

Para se poder exportar produtos de origem vegetal para a UE com a qualificagao de organico,
os mesmos devem ser produzidos de acordo com métodos estabelecidos em legislagdo espe-
cifica, cumprindo certos padroes, incluindo a sujei¢ao de auditoria e certificagao de instalagoes
e equipamento de processamento e producgao.

Informacao sobre legislacdo da UE relativa a producdo bioldgica pode ser consultada em
Portugués em https://ec.europa.eu/agriculture/organic/eu-policy/eu-legislation_pt

Processo de Exportacao

Os aspectos especificos relativos a exportacdo de produtos agricolas estdo essencialmente
relacionados a necessidade de obtencdo de licencas, certificados e inspeccdes fitossanitarios
, possivel necessidade de certificacdo e requisitos relativos a controle de substancias nocivas
nos produtos ou em todo processo de producdo e comercializacdo. Pode também incluir a
necessidade de envio de amostras e apresentacdo de documentos relativos a aspectos téc-
nicos, se for exigidos ou aplicaveis.

Ou seja, alem desses aspectos, o processo de exportacdo de produtos agricolas segue o
mesmo procedimento geral mas apresenta requisitos especificos sobretudo relativos ao tipo
de produto e que implicam a obtencdo de credenciais dos ministérios de tutela ou instituices
subordinadas.
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Na Figura 6 a seguir apresentamos os principais passos para o processo de exportagao de
produtos agricolas. De notar que os passos para exportacdo de produtos agricolas em Mocam-
bique podem variar dependendo do tipo de produto, mas geralmente envolvem os seguintes
processos:

e Factura comercial e Certificados de qualidade

e Credencial do MIC e MADER e Certificado de origem (EUR?)
» Certificados Fitossanitarios e Lista de empacotamento

* Inspeccdo e/ou envio de amostras ¢ Documentos de Transporte
e Requerimento para assisténcia fiscal e Inspeccao intrusiva ou ndo

e Termo de compromisso e Embarque da mercadoria

No Anexo 3 poderd encontrar os requisitos e formularios para a obtengdo dos certificados
fitossanitarios.

No Anexo é podera encontrar a lista de laboratdrios ou instituicdes de certificacdo disponiveis
em Mogambique, na regido e na Unido Europeia, incluindo o tipo de certificagao que realizam.

Figura 6

PASSO 1 PASSO 2 PASSO 3 PASSO 4

Licenca fitossanitaria Inspecao da mercadoria Desembaraco aduaneiro

no pais de destino

Certificado Fitossanitario

Ajuda sobre regulamentos relativos a alimentos e produtos agricolas

Pode consultar a plataforma online da UE para certificagdo sanitaria e fitossanitaria na importag&o ou exporta-
¢do de alimentos, animais e plantas | https://food.ec.europa.eu/animals/traces_en

Informagao sobre agricultura na UE, incluindo tendéncias, pregos, produtos organicos, comercio internacional e
certificagdo pode consultar a pagina em Portugués:
https://agriculture.ec.europa.eufinternational/agricultural-trade_pt

Regulamentos sobre seguranga alimentar. https://food.ec.europa.eu/harizontal-topics/general-food-law_en

Em Mocambique queira se referir ao Anexo 11 com a lista da principal regulamentacao sobre SPS
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Produtos Pesqueiros
Registo/Procedimentos Prévios

Em Mocambique

Os registos administrativos incluem as embarcagdes, unidades produtivas, artes de pesca
e a sujeicdo das mesmas as medidas de gestdo em vigor, nos termos do Regulamento de
Concessao de Direitos de Pescas e Licenciamento da Pesca, aprovado pelo Decreto 60/2018,
de 1de Outubro.

Concessdo de Direitos de Pesca: Titulo emitido pelo Ministro que superintende a area das
pescas e inclui o estabelecimento de termos e condicdes da actividade e planos de gestao,
desenvolvimento e investimento, além do pagamento dos direitos concedidos. Trata-se de um
requisito para novos operadores.

Licenciamento da Pesca: Emissao da licenga em fungao do tipo de actividade e operagdes
conexas, entregue em porto e apds a inspeccao das referidas embarcacdes, com validade
maxima de um ano.

Licencas Sanitarias: No caso de navios-fabrica (com instalacdes de processamento a bordo)
e/ou outro equipamento a bordo como armazéns frigorificos devem também possuir licencas
sanitarias emitidas pelo INIP apds a inspeccdo das mesmas. O mesmo acontece em relacdo
as instalacGes em terra, como porto e armazéns frigorificos, sobretudo quando a mercadoria
ndo é descarregada directamente para o contentor de exportacao.

Testes laboratoriais: Realizado pelo menos duas vezes por ano para a verificacdo se o0s niveis
de metais pesados como o mercurio e de histaminas no pescado estdo dentro dos limites
da legislacdo da UE. Assegure que 0s mesmos sao realizados por laboratdrios acreditados
pela UE.

Uniao Europeia

Nos termos da regulacdo da UE, apenas os armazéns frigorificos, embarcacdes, e outras
instalagdes usadas nas operagdes pesqueiras aprovadas e registadas na sua base de dados
podem exportar para aquele mercado. O registo implica a inspecao das referidas instalagoes
e equipamento por parte das autoridades da UE para a verificagao do cumprimento dos res-
pectivos regulamentos e padroes.

A lista de embarcacdes e instalagcoes de Mocambique registadas e publicada a 9 de Novem-
bro de 2022 pode ser encontrada em https://webgate.ec.europa.eu/tracesnt/directory/publication/establishment/
index#!/view/MZ/FISHERY_PRODUCTS/12
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Este registo é feito sem prejuizo da verificacdo, em cada processo de exportacdo, da auséncia
de registo na base de dados (“Lista Negra”) da UE relativa ao sistema para prevenir, desen-
corajar e eliminar a pesca ilegal.

Em funcdo do tipo de produto, o pescado podera ainda ser submetido a testes laboratoriais
para verificar se os niveis de metais pesados, como mercurio, estdo dentro dos padrdes per-
mitidos na UE, se os mesmos nao tiverem sido efectuados em Mogambique.

Processo de Exportacao

Emissao da Factura Proforma: Nos termos acordados com o fornecedor e incluindo toda a
informacgao em detalhe sobre a transaccao, produto e das partes.

Certificado de captura: Emitido pela ADNAP para cada lote de modo a garantir a conformidade
das exportagcdes mogcambicanas com os regulamentos da UE, nomeadamente que todas as
capturas que entram no lote respectivo foram obtidas legalmente.

Termo de Compromisso de Intermediagdo Bancaria para Exportagdo de Bens: em cumprimento
das regras de controle cambial, emitido por um banco comercial atestando que um exportador
é seu cliente, esta a agir por conta do cliente e o cliente se compromete a creditar a conta
bancaria do banco em resultado das suas exportacées.

Depois da mercadoria chegar ao porto ou armazém frigorifico, o pescado é inspeccionado e
emitido o certificado sanitario assegurando que o pescado obedece as regras de rotulagem,
embalagem e outras da UE para o tipo de produto. Emitido pelo INIP.

Dependendo de certo tipo de pescado, nomeadamente do Atum podera ser necessario certifi-
cados da I0OTC - The Indian Ocean Tuna Commission, estabelecida no ambito das Nagdes Unidas
e sendo responsavel pela gestdo das espécies de Atum no Oceano Indico e area adjacentes.

Confirmadas as quantidades do pescado envolvidas na transaccao, se emite a Factura Comer-
cial e substitui ou confirma o Termo de Compromisso de Intermediacdo Bancaria. Em paralelo
ou de seguida solicita-se a emissdo do Certificado de Origem (EURI): Este certificado é emitido
pela DGA-AT para exportagdes em regimes comerciais preferenciais (ou seja, SADC-UE APE
e EBA/SGP).
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De seguida submete-se o requerimento para Assisténcia Fiscal para embalagem onde um
funcionario da alfandega acompanha e certifica o processo de embalagem realizado pelo
exportador nas instalacdes deste Ultimo, incluindo a verificacdo .

Submissdo da Declaragdo Aduaneira na Janela Unica Electronica (JUE) é aqui onde o docu-
mento Unico é apresentado electronicamente pelos exportadores através do sistema JUE e
com a assisténcia de um despachante. Na ocasido sdo pagas as taxas devidas.

A seguir e depois de verificada a conformidade dos documentos, a Alfandega procede a vis-
toria dos documentos emitidos e posteriormente toda a lista de embalagem ¢é digitalizada no
posto fronteirico de saida, resultando na autorizacdo alfandegaria para carregamento através
de carimbo;

Dependendo do /ncoterm acordado podera ser necessario contactar a pracga para acordar
os termos do transporte e o seguro da mercadoria. No entanto, em regra as exportagoes de
pescado sao feitas FOB, pelo que essas componentes sao tratadas pelo importador.

Os exportadores contratam os agenciadores maritimos e transportadores para o embarque
de suas mercadorias, processo que finaliza com a emissdo do Conhecimento de Embarque;

Deste modo, a mercadoria esta pronta para ser transportada para os mercados de destino.

Muitos dos procedimentos referidos acima sao tratados em paralelo. No entanto, na Figura 7
apresentamos os principais passos para exportacao de pescado.

PASSO 1 PASSO 2 PASSO 3 PASSO 4 PASSO 5
Factura Comercial Certificados de Termo de Compromisso Certificado de Origem Assisténcia Fiscal
Captura e Sanitaria

N

PASSO 7 PASSO 6

Embarque da

_ Declaragao Aduaneira
mercadoria

Ajuda sobre o processo de Importagao de pescado

INIP e ADNAP (consultar Anexo 6 para contactos)
Na UE - https://oceans-and-fisheries.ec.europa.eu/index_en
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IMPORTAGCAO ATRAVES DO APE

Neste capitulo veremos os procedimentos para a importacao da UE e atraves do APE.

Tal como na exportacdo, o primeiro exercicio quando se pretende importar é a identificacdo
precisa do Cddigo do SH e determinar se o produto que se pretende importar esta coberto
pelo acordo e a taxa aplicavel ou se completamente isento.

Aplicam-se também quanto a importacao os actos prévios da exportacdo, como o registo como
operador do comércio externo e na JUE. Dependendo do produto poderdo ser necessarios
outros registos ou licenciamento prévio.

Para que um producto possa ser importado com beneficios é necessario verificar se o mesmo
é aplicavel ao APE e se o producto em causa é originario da UE.

Mocambique apenas liberalizou 74% do seu comercio (cddigos pautais) e de forma gradual.
Assim, o0 segundo exercicio para poder beneficiar da reducdo ou isencdo de direitos aduaneiros
na importacao deve ser verificar a situagdao em concreto do produto que se pretende importar.
Assim tem que se verificar o calendario de eliminacdo dos direitos.

Qual o calendario de eliminagdo dos direitos aduaneiros?

Nos termos do artigo 23 e do Anexo Il do APE, o processo de eliminagao progressiva dos
direitos aduaneiros (desarmamento pautal) que incidem sobre as importagGes mogambicanas
oriundas da UE, ocorrera de forma imediata e gradual, nas 7 subcategorias descritas a seguir
e na tabela 4.

Categoria A: Liberalizagao imediata a partir de 2018
Categoria B1: Tarifa decrescente de 20% (2018) para 0% (2023)

Categoria B21: Tarifa decrescente de 7.5% (2018) para 0% (2023)
Categoria B22: Tarifa decrescente de 5% (2018) para 0% (2023)
Categoria C1: Tarifa decrescente de 20% (2018) para 0% (2027)
Categoria C22: Tarifa constante de 5% (2018 - 2023) e 0% (2028)
Categoria C23: Tarifa decrescente de 2.5% (2018) para 0% (2028)
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Tabela 3: Calendario de eliminagao progressiva dos direitos aduaneiros nas importagdes oriundas da UE

Categoria 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 Exemplos

A 0% |0% |[0% |0% [0% |0% 0% [0% |0% |0% |0% | Animais vivos da espécie bovina

B1 20% | 20% |15% |10% |5% |0% 0% [0% |0% |0% |0% |Azeitonas,vodka e gin

B21 15% [ 75% | 5% | 5% |25% |0% 0% 0% | 0% 0% 0% Misturas betuminosas a base de
asfalto ou de betume naturais

B22 5 5% |5% |[25% 2% |0% 0% [0% |0% |0% |0% |Pas, picaretas, enxadas e ferra-
mentas Agricolas

C1 20% | 20% | 20% |20% |20% [20% |15% [10% |5% |25% |0% | Carnes de animais da espécie
suina

C2 75% | 75% | 15% | 15% | 15% [75% [5% |5% |25% |1% 0% | Eletrodos revestidos exteriormente
para soldar a arco

€22 50% (5% |5% |[5% |[5% |5% 5% [25% | 1% 1% 0% | Veiculos para o transporte de
mercadorias (peso <5 ton)

€23 25% | 25% | 25% | 25% | 25% |25% |25% |2% |1% | 1% 0% | Mitho que ndo seja para a semen-
teira

Fonte: Anexo lIl do APE

Mocambique excluiu do processo de liberalizacao 26% do total das suas posicoes pautais devido
a factores como a (a) minimizacdo da perda das receitas fiscais, (b) proteccdo a inddstria
nascente e (c) seguranca alimentar. Exemplos: téxteis (algodao) e viaturas.

Como determinar se ao produto aplica-se o APE?

Quatro passos para determinar se um produto esta coberto ou ndo pelo APE.
Figura 8: Passos para determinar se um produto se aplica ao APE

PASSCH] PASSDHZ PASSDH 4

Determinar cédigo SH Yar ze o producta eald ¥or s o producte

Determinar taxa aplicd-
vel no mamenta de
Importagio

do products incluida no calendario

CUmpre as regras de
de desarmamento

Fonte: Autor, Dados do APE
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Como determinar a tarifa aplicavel ao meu produto
ETAPA 1: determinar com precisdo o cddigo do SH do produto em causa.

ETAPA 2: determinar a categoria do desarmamento tarifario aplicavel ao produto em causa, a
ser obtido no calendario de desarmamento tarifario.

ETAPA 3: Determinar a taxa especifica aplicavel ao produto em fungdo do estagio de desar-
mamento (o0 ano em causa, tendo como referéncia 1 de Janeiro).

Existem trés categorias gerais do desarmamento pautal de Mogcambique (Anexo Ill do APE):

Figura 9: Categorias gerais do desarmamento pautal de Mogambique

e Qs direitos aduaneiros serao eliminados aquando da entrada em vigor do APE

CATEGORIA A Exemplo: aparelhos de ar condicionado, poténcia igual ou superior a 72.000BTU)

e Pos direitos aduaneiros serdo gradualmente eliminados durante um periodo de (5) anos
CATEGORIA B apos a entrada em vigor do APE
Exemplo: aparelhos e instrumentos de passaagem, incluindo as basculas

® Os direitos aduaneiros serdo gradualmente eliminados durante um periodo de dez (10) anos
CATEGORIA C apos a entrada em vigor do APE
Exemplo: congeladores horizontais tipo arca de capacidade inferior a 800 litros

Processo de Importacao

Como indicado acima, para se poder beneficiar de uma preferéncia comercial é necessario
solicitar a sua aplicagao, depois de verificado que se aplica ao produto em causa. Caso con-
trario a importacdo sera feita com o pagamento dos direitos como qualquer produto originario
de paises sem acordos com o pais.

Para que o APE seja aplicavel, é necessario ao se submeter a declaragdo aduaneira indicar o
Caddigo de Procedimento Aduaneiro 40P12. O vendedor da UE devera comprovar a origem da
mercadoria através do registo no sistema REX ou formulario EURT.

{ A ( N ( N
PASSO 1 PASSO 2 PASSO 3
0 produto deve satisfazer as A remessa deve ser
regras de origem contidas no acompanhada dos respectivos
Submissao da declaragao . Protocolo 1 . documentos de transporte
aduaneira com CPA 40P12 incluindo o comprovativo da
origem (certificado de origem
EURT ou REX)
\ J \ J \ J
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Requisitos gerais

Quanto ao resto dos procedimentos, a importacao através do APE segue 0s mesmos passos
do regime geral.

Tal como indicado quanto a exportacado, o processo de importacdo inicia com a emissdo da
factura comercial. Com base nela o despachante podera criar o UCR e solicitar o Termo de
Compromisso. Dependendo dos termos acordados quanto ao pagamento, nomeadamente se
antecipado ou postecipado, a mercadoria s6 é embarcada com o comprovativo de pagamento.

Com a chegada da mercadoria o despachante poderd submeter a declaracdo aduaneira,
incluindo os documentos de transporte, seguro, lista de empacotamento e outros documen-
tos, dependendo do tipo de produto.

Apds a verificacdo pelas alfandegas da conformidade dos documentos e se satisfeita é emitida
da autorizacdo de saida da mercadoria do recinto aduaneiro, a que de seguida a mesma sera
sujeita a inspeccdo ndo intrusiva e/ou intrusiva por amostragem e dependendo da avaliagdo de
risco podera ser objecto de examinacao fisica completa. Se conforme a mercadoria é liberada.

Os requisitos gerais no processo de importacao de mercadorias para Mocambique incluem a
apresentacao dos seguintes documentos, pelo importados:

Figura 10

PASSO 1 PASSO 2 PASSO 3 PASSO 4

Termo de Compromisso Submissao da Declaragéo
Aduaneira

Inspeccao intrusiva
ou nao

~

Factura

PASSO 5

Entrada da mercadoria
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Tabela 4

Lista de verificagoes

T Documento Unico, se necessario na inspecgo L Bilt of Lading (ou Bill of Entry ou Air Waybil);

pre-embarque [ Bordereaux de Transferéncia;

[ Factura Comercial; [, Termo de Compromisso (hanco comercial).

[ Apalice (Certificado de Seguro);

Exemplo de uma importagao usando o APE

Um agente economico mogambicano pretende importar da Alemanha instrumentos e aparelhos de regulagéo ou
controle, automaticos
a.  Aprimeira etapa é determinar o Codigo do SH e a tarifa geral que incide sobre este produto, consultando

a pauta aduaneira mogambicana em vigor (http://www.at.gov.mz/index.php/por/Pauta-Aduaneira) ou a
funcao procurar no website da menet (www.mcnet.co.mz):
A pauta aduaneira em vigor indica que o codigo SH aplicavel é 903200 e a tarifa geral dos direitos adua-
neiros é de 7.5%;
Procurar a posicao pautal 903200 no Anexo Ill do APE para determinar a respectiva categoria ou na pauta
aduaneira actualmente em vigor (2022);
0 Anexo Il do APE mostra que a posigao pautal 903200 pertence a categoria B2].

Significa que a tarifa dos direitos aduaneiros que incide sobre esta posigdo pautal sera gradualmente eliminada da
seguinte forma:

7.5% (2018 e 2019)

5% (2020 e 2021)

2.5% (2022)

0% (2023)
Caso um determinado produto ndo conste no calendario de desarmamento pautal, significa que o produto foi excluido
do processo de desarmamento pautal e a tarifa normal prevista na Pauta Aduaneira de Mogambique é aplicada. 0
importador deve contactar a Direcgao Geral das Alfandegas de Mogambique.

0s productos importados estao sujeitos a avaliagdo de conformidade obrigatdria antes do seu envio ao
pais, cujo a lista consta do decreto 8/2022, de 14 de Marco, que aprova o Regulamento de Normalizagdo
e Avaliagdo de Conformidade, publicado no BR n°50, | Serie, de 14 de Margo. Esta medida devera entrar
em vigor em 2023.
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REGRAS DE OURO

Geralmente os empreendedores e as MPMEs, tendem a pensar na exportagao como um exer-
cicio dispendioso, dificil e complexo. A exportacdo é essencial para o sucesso e a sobrevi-
véncia da empresa a médio e longo prazo, além de promover o desenvolvimento econémico
do pais.

0 exercicio de preparacdo para a exportacdo e a estruturacdo da producgao orientada para os
mercados externos, melhora a posicdo e as vendas no mercado doméstico.

0 mercado da Unido Europeia € uma grande oportunidade para a internacionalizacdo dos
produtos nacionais. O APE reforcou e alargou as vantagens e as oportunidades para as em-
presas mocambicanas exportarem para o mercado europeu

Por isso,

1. Prepare o seu negocio e produto para a exportacdo e procure conheger o ambiente
do comércio internacional.

2. Verifique a gestdo da propria empresa, o produto que se pretende exportar e as con-
dicdes do mercado para onde se pretende exportar o produto.

3. Busque, aconselhe-se e use a informacao relevante sobre o passo a passo de como
exportar o seu produto.

4. Veja se e onde o0 seu produto é procurado, a que preco e quem sdo 0s concorrentes.

5. Ao pesquisar o mercado de exportagdo para o seu produto, ndo investigue apenas
os direitos aduaneiros, mas todas as outras taxas e impostos que o produto pode
estar sujeito bem como outros aspectos para fixar o preco de venda do seus produto
(transporte e seguro).

6. Verifique se os estatutos da sua empresa e a licenga comercial (“Alvard”) estao ade-
quados para a exportacao.

1. Escolha o regime preferencial que pretendem utilizar para exportar o seu produto a
UE, nomeadamente entre o EBA/GSP ou o APE através de um formulario especifico.

8. Obtenha o certificado de origem para o processo de exportagao do seu produto.

9. Determinae com precisdo do Cédigo do Sistema Harmonizado (Cédigo SH) aplicavel
ao produto que se pretende explorar, exportar ou importar.
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ANEXOS

Anexo 1 - Questionario para avaliagao e orientagao sobre a capacidade para a
exportagao®

Instrucdo para preenchimento - Para cada critério ou pergunta atribua uma pontuacéo
entre “0” para a situagao em que a sua empresa ainda nao cumpre; “I” para cumprimento
parcial e “2” para cumprimento total.

. Estrutura interna

Esta secao tem o objetivo de avaliar:

a) 0 nivel de apoio interno;
b) A qualidade dos procedimentos administrativos da exportacao.

1. Tem um departamento de exportagdes ou uma pessoa na empresa especificamente
dedicada as vendas para o exterior?

2. Seu departamento de exportacdes é dirigido por ou a pessoa responsavel é um espe-
cialista em comércio exterior?

3. Verificou com seus parceiros no exterior, por que as ofertas mais importantes nao
se concretizam em pedidos?

4. A cultura exportadora é suficientemente difundida nos diversos departamentos e
entre os colaboradores da sua empresa?

5. Envia as condigOes gerais de venda com suas ofertas, preocupando-se em verificar
que sejam aplicdveis ao mercado para o qual sua empresa exporta?

6. Nos Ultimos seis meses, participou em cursos de exportacao?

6. Adaptado pelos autores a partir de Minervini, Nicola, O Exportador - Construindo o seu projecto de Internacionali-
zacdo, 7 Edigdo, 2019
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1. Foielaborado um manual de procedimentos de actividades para todo o departamento
ou a pessoa responsavel pela exportagao?

8. Verifica, semestralmente, a rentabilidade do mercado, do segmento de mercado, do
produto e do cliente?

9. Sua organizagdo lhe permite reduzir ao minimo as variagdes dos prazos de entrega,
das reclamacoes de clientes e dos pedidos de esclarecimentos de ofertas enviadas?

Plano de acgao para a administracao interna

Possiveis accbes para corrigir eventuais caréncias detectadas:

« Melhorar a formagao dos componentes do departamento de exportagao ou a pessoa
responsavel.

« Elaborar manual de procedimentos.

« Difundir mais a cultura exportadora na empresa.
« Elaborar planos de acgao.

« para os mercados prioritarios.

« Avaliar periodicamente a rentabilidade.

« Optimizar as actividades operativas/logistica.

’ A base efetiva do sucesso da gestao da exportacao consiste na qualidade de seus gerentes, na inte-

gragdo dos varios departamentos, na capacidade de organizagao e no uso adequado dos instrumentos
administrativos de exportacao.

Il Capacidade industrial e tecnologica da empresa

Esta secdo tem o objectivo de verificar se:

a) A empresatem um produto potencialmente exportavel;

b) A qualidade é de padrdo internacional;

c) Aempresa, além da capacidade de producdo, possui também capacidade expor-
tadora, ou seja, para se internacionalizar;

d) Podem ser efectuadas modificagoes no produto, para reduzir os custos de impor-
tacdo para o parceiro internacional;

e) A empresa cuida da actualizacdo tecnoldgica.
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0 seu produto é facilmente adaptavel (caracteristicas, design, tecnologia de producéo,
apresentacao etc.)?

A marca de seu produto esta protegida (registada) no seu pais e no mercado para o
qual exporta?

Seu produto é fabricado em conformidade com as leis do consumidor do pais para
o qual exporta?

Verificou se, mudando a origem da matéria-prima ou de alguns componentes do seu
produto, é possivel reduzir os custos de importacdo para seu parceiro no exterior?

Ja elaborou um mecanismo para avaliar o grau de satisfacdo de seus clientes em
questdes como objectividade das ofertas, prazos de entrega, caracteristicas do pro-
duto, e assisténcia pds-vendas (se necessario), entre outros?

Sua empresa esta certificada de acordo com as normas mais importantes, reconhe-
cidas internacionalmente em seu sector industrial?

Seus fornecedores tém capacidade tecnoldgica e de producdo para garantir a conti-
nuidade das entregas no nivel maximo de qualidade e de competitividade de custos?

As principais diferencas entre o seu produto e o da concorréncia sdo o design e a
inovacgao tecnoldgica?

Plano de acgdo para a administragao interna

Possiveis accbes para corrigir eventuais caréncias detectadas:

Obter certificacao.

Investir em inovacdo tecnoldgica.
Elaborar um manual de procedimentos.
Preparar um programa de treinamento.

Verificar e alterar dimensdes do produto para reduzir, por exemplo, custos de trans-
porte e cumprir com classificacdo pautal ou requisito especifico do mercado alvo.

Verificar as etapas do ciclo de vida do produto.

Verificar novas fontes de matéria-prima e componentes, incluindo aproveitamento da
cumulacdo aproveitando regras de origem de preferéncias comerciais.

Estudar embalagens mais apelativas, competitivas e praticas de gerir.

Estudar leis do mercado alvo.

- 63 -



ANEXO0S

Registar patente e/ou marca.
Actualizar o processo produtivo.
Analisar o Cdodigo SH mais apropriado.

Qualidade da gestao das informagdes

Esta seccao tem o objectivo de verificar se:

a) Estainformado sobre o que acontece de importante no seu sector de negdcios;
b) Tem conhecimento de como agem os seus concorrentes;

c) Conhece a importancia das diferencas culturais;

d) Conhece as barreiras que podera encontrar quando exportar.

Antes de efectuar a primeira exportacdo para um novo mercado, sabe qual é o Cddigo
SH do seu produto nesse mercado?

Sabe como ter acesso a legislacdo da importacdo nos paises para os quais deseja
exportar?

Tem certeza de que pode utilizar sua marca no exterior sem entrar em conflito com
a cultura local nem criar uma eventual disputa juridica por conta de direitos previa-
mente registados?

Esta informado sobre os tipos de contractos que podera elaborar nos paises com
0s quais irad comercializar, considerando a pratica local e a legislagdo internacional?

A gestdo da empresa/quem toma as decisdes tém um mecanismo de informagdo
actualizado com dados sobre os clientes, a concorréncia, o desenvolvimento de mer-
cados (incluindo preferéncias comerciais existentes), as mudancas na legislacdo e
as novas oportunidades de negdcios?

Tem informacg0es actualizadas sobre as actividades de promocao internacional realiza-
das pelas entidades de apoio a exportacdo (como APIEX), bancos e outras instituicées
sobre financiamento a exportacdo, e da sua associacdo empresarial, entre outras?

Esta actualizado sobre o lancamento de produtos similares ao seu através de base de
dados de instituicoes de gestdo de propriedade intelectual e de pesquisas de mercado
realizadas em feiras internacionais ou outros recursos?

Sabe quais sdo os dez maiores mercados por volume de negdcios para o seu produto?
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Plano de acgao para a gestao das informacoes

Possiveis acgbes para corrigir eventuais caréncias detectadas:
« Identificar feiras.
« Conhecer oportunidades de acordos e preferenciais comerciais.
« Identificar publicacdes técnicas.
« ldentificar recursos sobre pesquisas de mercado.
« Estudar a legislagao de importagao.
« Estudar contractos internacionais.

« Contactar especialistas.

A informacéo é uma das matérias-primas mais importantes para alcangar o sucesso em qualquer

actividade profissional e, principalmente, no comércio internacional, em que ha muitas variaveis de
o dificil controle.

Iv. Comunicacgao e promogao

Esta secao tem o objectivo de verificar se:

a) Fezinvestimentos em promocao;
b) Transmite a imagem correcta de nossa empresa e produto;
c) Esta a utilizar as formas de promogao mais apropriadas nos diferentes mercados.

1. Sua organizacdo de vendas (interna ou externa) é qualificada para promover com
eficacia a imagem da empresa e do produto que vocé deseja transmitir?

2. 0 estudo das diferencas culturais é parte integrante de seu plano de comunicagdo
e promogao?

3. Adapta estratégias de venda conforme os diferentes mercados?

4. Antes de participar pela primeira vez de uma feira como expositor, visita ou estuda
seu ‘historico’ para verificar se vale a pena expor?

5. Monitora a sua marca e vendas nos paises para os quais exporta ou pretende exportar?

6. Verifica se estd ocorrendo adaptacdo dos meios de promocao utilizados conforme o
mercado?
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7. Sua comunicacdo com mercados internacionais (catalogos, sites etc.) mostra clara-
mente quais sdo as vantagens que vocé oferece ao cliente?

8. Sua tabela de precos foi elaborada em fungao da ‘engenharia dos pregos’, ou seja,
considerando a incidéncia de possiveis acordos internacionais e preferéncias comer-
ciais, as taxas de direitos de importacdo e a logistica, entre outros elementos?

Plano de acgao para a comunicagao e promocao

Possiveis acgbes para corrigir eventuais caréncias detectadas:
« Seleccionar feiras e verificar calendario e formas de participar.
« Organizar feiras e outras campanhas de promogao do seu produto.
« Verificar catalogos e sitios na internet.
« Analisar a forma de negociar, considerando as diferencgas culturais.
« Avaliar a eficacia da promocao.
« Treinar colaboradores sobre vendas.

« Verificar a pesquisa e o registro da marca.

Promocao é o instrumento pelo qual o publico e os consumidores conhecem
uma empresa e produto, portanto, é essencial cuidar da imagem que a sua

empresa transmite nas promogoes que realiza.

V. Gestao do mercado internacional

Esta seccao tem o objectivo de verificar se:

a) Utilizou as diversas formas de acesso a mercados;
b) Seleccionou parceiros com os quais se actuara no exterior.

1. Os mercados para os quais exporta ou pretende exportar foram seleccionados com
base em pesquisas?

2. Nos mercados em que esta operando, tem certeza de que seu parceiro é a melhor

opcao disponivel para vender seu produto, promover correctamente a imagem de sua
empresa e oferecer o melhor servico ao cliente final?
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3. Seus pregos sao determinados com base nas informacgdes de mercado e sao dife-
renciados conforme a estrutura de custos de importacdo e de comercializagdo de
cada mercado?

4. Aforma de acesso escolhida para vender nos mercados (agente, distribuidor, inter-
medidrio, Internet etc.) é a mais rentavel para sua empresa?

5. Nos cinco principais mercados para sua empresa, consegue elaborar, com o seu
parceiro, um plano de promogao e um orgamento anual?

6. Consegue controlar a accdo da concorréncia nos mercados por meio de seu sistema
de informacao de marketing?

7. Seu parceiro nos mercados lhe garante o maximo em termos de cobertura geogra-
fica, em termos de cobertura da sua gama de produtos e presenca destes em seus
varios sectores de aplicacdo?

8. Disp0e de um programa adequado de formagdo periddica para a sua rede de vendas?

Plano de acgao para a gestao do mercado

Possiveis accbes para corrigir eventuais caréncias detectadas:
« Monitorar os clientes.
« Seleccionar os mercados.
« Seleccionar a forma de acesso aos mercados.
« Definir critérios para a formacao dos precos.
« Definir programas de formagao para a equipe interna e a rede de vendas, se existir.
« Apoiar a promogdo a rede de vendas.

« Controlar a rentabilidade dos mercados, rede de vendas, segmento de mercado, pro-
dutos e contractos.

A sua competitividade serd medida somente quando o produto estiver nas méos do cliente final, e este
estiver satisfeito e desejoso de repetir a compral Por isso, nao basta ser competitivo com o produto

colocado na porta da sua empresa, entregue com incoterm ex-works. Deve considerar tambhém uma
série de instrumentos que devem ser utilizados de acordo com a particularidade de cada mercado.
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VI.

Estabelecimento do preco

Esta seccao tem o objectivo de avaliar se:

a) Esta a utilizar os procedimentos mais apropriados para a reducdo de custos na
transferéncia do produto ao importador, conforme os mercados;
b) Estd a optimizar os resultados das exportacdes.

Antes de preparar uma oferta, avalia a estrutura dos custos de importacdo no pais
alvo?

Verifica se, utilizando os armazéns aduaneiros ou as zonas francas, pode reduzir os
custos para o seu importador?

Analisa, conforme o mercado, quais sao os Incoterms mais apropriados para que
ganhe em competitividade?

Analisa, com seu parceiro no exterior, qual o Cédigo SH correcto para seu produto,
de modo a reduzir, se possivel, a incidéncia dos direitos aduaneiros na importacdo?

Verificou se o pais para o qual esta exportando ou pretende explorar tem acordos ou
preferéncias comerciais para o pais, que permitem reduzir os custos de importacio
para seu parceiro?

Verificou se, efectuando algumas modificagbes em seu produto, podera enquadra-lo
em novo Cddigo SH, reduzindo assim os custos de importacdo para o seu parceiro
comercial?

Utiliza os apoios disponibilizados pelas varias entidades oficiais de apoio a exportacao?

Verificou se é possivel reduzir os custos de embalagem, transporte e distribuicdo
contratando profissionais especializados no sector?
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Anexo 2 - Embaixadas de Mocambique na UE

Embaixada Contactos

Berlim
Embaixada da Republica de Mogambi- . Strom Strasse 47. 10551 Berlim
que na Republica Federal de Alema- . Tel: (+49) 30 398.765 Ud
Rhat _ - Fax: (+49) 30 398 765 03
ustria . info@embassyofmozambique.de

www.embassyofmozambique.de

Bruxelas

Embaixada da Republica de Mogambi- | g /|ovard Saint-Michel 971040 Brussels -
que no Reino da Belgica

5 b Belgium
uxemburgo . Tel:+32-2-7360096 /+32-2-
Holanda 736 25 64
Uniao Europeia . Fax:+32-2-7360096
. info@embassyofmozambique.be

www.embassyofmozambique.be

Madrid
Embaixada da Republica de Mocambique | . 416 gel Moscatelar, 2E 28043 Madrid
no Reino da Espanha . Tel: +34 91577 36 82 (+34) 91577 36 82

Fax: +34 91577 67 05
emabamoc.madrid@gmail.com
www.mozambigue-emb.es

Paris
Embaixada da Republica de Mocambique %&ngglz_augiier, 75017, Paris Tel: + 331
na Republica Francesa Tel: +33 1 47 64 9132 Fax: + 331
44159013

info@ambassademozambiquefrance.fr
https://ambassademozambiquefrance.

fr/?lang=PT
Roma
Embaixada da Republica de Mogambi-
que na Republica ltaliana . Via Filippo Corridoni,14, 00195 Roma
Grécia (Republica Helénica) . Tel +39 06 37514675

Fax: +39 06 37514699
consolato@ambasciatamozambico.it

www.ambasciatamozambico.com
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Embaixada Contactos

- Embaixada da Republica de Mogambi-
que no Reino da Suécia /Dinamarca/
Finlandia /Islandia /Noruega

Sollentuna

Tingsvagen 19, 9 andar 191 61 Sollentu-
na-Sweden

Tel: +46 8 666 03 50

Fax: NA
info@embassymozambique.se
www.embassymozambique.se

Embaixada da Republica de Mogcambique
na Confederacdo Suica

Bruxelas

Chemin Camille-Vidart, 17 (segundo
andar) 1202 Geneva, SWITZERLAND
Tel: +41(0)22 570 24 00

Fax: NA
mission.mozambique@bluewin.ch
www.mozambiqueembassy.ch/index.

php

Embaixada da Republica de Mocambique
na Republica Portuguesa

Porto

Lisboa

Rua Filipe Folque, n°10J , 3° andar

Tel: +351217 97 19 94 / +351 213 009 000
Fax: + 351217932720
lisboa@embamoc.gov.mz
WWW.mozavisa.com

Rua de Fez 1183 e 1189 4150-333 Porto
Tel: +351 22 537 7535
Fax: NA

geral@consuladomocambiqueporto.pt
www.consuladomocambiqueporto.pt

- Embaixada da Republica de Mogambi-
que no Reino da Suécia
- Dinamarca Finlandia Islandia Noruega

Estocolmo

Sturegatan 46, 4° Andar, 114 36 Estocol-
mo P.0.BOx 5801,102 48

Tel: +46 8 6660350 Fax: +46 8 6636729
info@embassymozambique.se
embamoc.suecia@minec.gov.mz
www.embassymozambique.se
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Outras Fontes de Dados e Informagdes - UE

Fonte/Utilidade Portal electranico

ITC Trade Map

0 “ITC Trade Map” fornece informacodes
sobre o fluxo comercial em um formato
amigavel e de facil acesso. Os usuarios
tém acesso a uma das maiores bases

de dados comerciais do mundo conten-
do indicadores sobre o desempenho das
exportagoes nacionais, demanda inter-
nacional, mercados alternativos e o nivel
concorrencial sobre produtos num deter-
minado pais. Mais informacgdes sobre as
ferramentas desta plataforma podem ser
obtidas aqui: https://www.trademap.org/

Index.aspx

IRADE

g TR
$1TC

ANEXO0S

Access2Markets

’

0 “Access2Markets” e uma plataforma di-
gital da UE que permite aos utentes obter
dados e informacao de caracter geral e
especifica sobre os requisitos, regras e
procedimentos para importar e exportar
no mercado europeu. Estes requisitos sao
aplicaveis ao comércio de mercadorias

e de servicos. Através desta plataforma,
um utente dispoe de informacao sobre os
dados comerciais de produtos especifi-
cos, os acordos comerciais preferenciais
dos quais a UE é signataria, as regras

de origem aplicaveis, entre outros. Mais
informacgdes e o tutorial sobre as fer-
ramentas desta plataforma podem ser
obtidas aqui: https://trade.ec.europa.eu/
access-to-markets/en/home
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Outras Fontes de Dados e Informagdes - UE

Fonte/Utilidade Portal electranico

Taxation and Customs Union

0 “Taxation and Customs Union” é uma
plataforma digital da UE que permite aos
utentes obter dados e informagao de e
caracter fiscal e aduaneiro aplicaveis aos e —

bens europeus transacionados no merca- W

do internacional. Mais informacgoes sobre f — )
as ferramentas desta plataforma podem r — s

ser obtidas aqui: https://taxation-cus- f = -

toms.ec.europa.eu/index_en
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Anexo 3 - Requisitos relativos ao processo de exportagao e importacao

Registo como Operador de Comércio Externo
Requisitos
Formulario Preenchido

Copia autenticada dos estatutos (devem dizer que a empresa pretende fazer impor-
tacGes e/ou exportacdes);

Copia autenticada do registo comercial emitido pela Conservatdria de Registos;
. Codpia autenticada do alvar3;
Cépia autenticada do Modelo 01 (atribuicdo do NUIT da empresa);
Copia autenticada do documento de identidade do agente da organizacg3o.
Comprovativo do depdsito da taxa (2.510Mt para importacdo e 260Mt para exportacao).

Registo como Utilizador da Janela Unica Electrénica
Requisitos_

Requerimento dirigido a DGA a solicitar registo na DGA e encadastramento na JUE,
indicando o tipo de empresa, e se pretende estar registado como importador, expor-
tador ou ambos.

Copia do Registo como Operador de Comércio Externo
Copia do Alvara
- Codpia do Inicio de Actividades
Copia do NUIT da empresa (registo fiscal)
Certidao de Quitagao das Financas
Certidao de Quitagao do tribunal aduaneiro
Certidao de Quitacao do tribunal fiscal
Certidao de quitacao do INSS
Registo Criminal do Director Geral ou Sdcio Maioritario
Cépia do Bilhete de Identidade do Director Geral ou Sdcio Maioritario.
Registo Criminal do Director Geral ou Sécio

Registo na DGA efectuado
Emissdao de memorando da DGA para MCNET para este efectuar o encadastramento
Envio de uma senha para acesso ao MCNET ao comerciante
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Licenca Fitossanitaria para Produtos de Origem Vegetal
Regquisitos_
- Formulario Preenchido
Factura Proforma
Copia da Licenga de Operador do Comércio Externo

Certificado Sanitario para Pescado

Regquisitos_
Formulario Preenchido
Constar na lista de unidades produtoras licenciadas pelo INIP
Registo como Operador de Comércio Externo

Certificado Sanitario para Animais ou Produtos de Origem Animal
Requisitos_

Formulario Preenchido

Registo como Operador de Comércio Externo

Licenca de importacdo do pais de destino

Caderneta do animal (animais domésticos)

. Caderneta de Criador (animais comerciais)
Recibo de aquisi¢do (p/ carne para uso pessoal)

Desembaracgo Aduaneiro
Requisitos_
- Factura Comercial
Certificado de Seguro
Documento de transporte (Bill of Lading ou Bill of Entry ou Air waybill)
Termo de Compromisso de Intermediagdo Bancaria de Importacao
Packing List
Dependendo do produto (ver banco de dados):
- Certificado de origem
Licengas SPS
Licengas especiais de importacao
Documento Unico (Inspeccdo Pré-Embarque)
Outros - ver banco de dados

Despacho Aduaneiro ou Despacho Alfandegario
Requisitos_
Factura comercial;
Fotocopia da carta de crédito ou bordeaux bancario, conforme o caso;
Lista de embalagem; e
Ordem de embarque.
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Documento Unico
Requisitos

Prova da autorizacdo de exportador do MIC;

Documento de transito (se necessario);

Facturas originais;

DU certificado nos casos em que for feita a inspecgdo pré-embarque;

Se nao for apresentado o DU certificado assinado pelo declarante, deve estar anexado
um novo DU completo assinado pelo declarante, nas estancias com sistema manual;
Titulo de propriedade, conhecimento de embarque, carta de porte aéreo, aviso de
chegada, etc,;

Certificado de Origem (se for aplicavel);

Outros documentos tais como, autorizacdo de isencdes, certificado fitossanitario,
licenca dos servicos de veterinaria, etc; e

Guia de emolumentos, nos casos de ser requerida a verificacao fora das horas nor-
mais de expediente.

Declaracdo de Exportacao
Requisitos

Fonte:

Prova de registo de exportador do MIC;

Facturas comerciais;

Lista de embalagens ou de carga a granel,

Documento comprovativo da propriedade da mercadoria;

Certificado de Origem;

Qualquer licenga necessaria para as mercadorias;

Autorizacao especial nos casos em que a mercadoria a exportar consta do quadro IV
anexo ao Decreto n° 34/09, de 6 de Junho;

DU de importagdo se as mercadorias estiverem a ser reexportadas;

DU de armazém se for necessario;

Pedido de assisténcia na embalagem de mercadorias para exportacgao, se for neces-
sario.

Portal do Comércio e verificagdo pelos consultores nas respectivas instituicdes
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Anexo 4 - Formulario para Registo do operador do Comércio Externo

FICHA DE IMPORTADOR

INECRICAD 3 Provinga | Distrito
RENDVACAD B cimnrsin ]
REINSCRICAD | | Pesson Colestivi_| |
| P
AN REPLUELICA DE MO AMBIQLUE litﬁ:ﬂ“ S‘IHEI___ -
| MINISTERKD DA INDUSTRIA E Lidllge |
| COMERCI)
DIRECCAD MACIH AL Doy COMERCED
Mome da Empresa
Mursda da Empresa N
Caixa Postal Telefone: Token/Fax: |
N o Cuntribuinie Alvard 5 Actividades (CAE]
-"-_Rq)l'-ﬂlllmlﬁl.-llh Empresa Fumgio on Carpge
Do S f Taiis Unica
Custa do Cantio -
Tuvinl o Pagar
A PREENCHER PELC MINISTERID DA INDUSTRIA E COMERCIO)
Paracer gl Despacho do Director
Dsta: !/ ! Data: [ )
{ihseryagtes: Focup-n | O Tesaunzin
|
- - —_— D D —
1. Frocsadtimenin do Formulirc om ThipSesd;
2 Depesiter no Valar do 1,173, 00T, s nome do Balclo de Aseetimente Cnics da Cidade de Mapuie.
3, Comia, Mmoo - (01E11 1000210 do ABZA
A4, HUTT s Emgress o Cipin do Abrerd, nilo § parmtils pagemes—in vis oheome oo tressfierfincs;
5, Cortillo s BL
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Anexo 4 - Formulario para Registo do operador do Comércio Externo

FICHA DE EXPORTALER
| INSCRICAD y . | Provineia [hstring _—|
RENOVACAD | _
REINSCRICACH @ Fessoa Calectiva a
| Pessoa Singul
AND REPUBLICA DE MOCAMBIQUE 1o AT
= : MINISTERIO DA INDUSTRIAE Uddign | i
COMERCIO
DIRECGAD NACIONAL DO COMERCIO

| Nome da Empriss ]
Moendn da Emgiresa

Caixa Postal Telefone: Telex/Fax; |
M do Comrilsainte: Alvara o Avtividades (CAE) |
Mepresentantvs Legais dn Empress Fuocio ou Carge
(Dam_ i | Taa Unica
Custer di Carifio [
Tatal a Pagar l
A PREENCHER PELO MINISTERID DA INDESTRIA E COMERCIO
Farecer Diespacho du Direcior
Dwin; __ ¢ ! | Data: &/ ]
Observagdes: ' ' | Reespelio | O Tesoureim |
et Do 4|
1. Prosschimen, do Foemaliric s Duplicades e S
L Depositer o Vlor de 1,173,008, = noee o Balla do AsenSimesds Db da Ciderle de bapoin.
3, Conts Wifmarm - (01E1 L 100210 do AREA
4, WIUITT da Frmgross o Ciipim do A bk, il § permritida pgaments via choque s tremsSorfinca;
5, Certeilin ¢ HL
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Anexo 5 - Cartdo do Operador de Comércio Externo

Republica de Mogambique

MINISTERIO DA INDUSTRIA E COMERCIO
BAU - MAPUTO

Registo De Operador De Comércio Externo

Para os devidos efeitos, declara-se que o titular: ||| | GG . com domicilio em: |G
B U B - o o(s) scguinte(s) subclasse(s) de CAE: || o

registado sob o n° il como Registo de Exportador.

Esta declaracdo vale como cartio de operador comércio externo para todos os efeitos legais ¢ junto a todos os servicos
publicos e outros interessados.

Esta Declaracao € valida por 1-Ano, contados da data da sua emissao.

Maputo, aos NN

——
- . e —
/J —y o vted / L LU bl merrline—
- e /
e’

'@

Jodo David Marrime Zatina
Director Executivo

004772020013660028421510
Conferir ao Servico de Contra Prova ao Portal do Cidadao
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Anexo 5 - Cartdo do Operador de Comércio Externo

Reptuiblica de Mogambique

MINISTERIO DA INDUSTRIA E COMERCIO
BAU - MAPUTO

Registo De Operador De Comércio Externo

ara os devidos efeitos, declara-se que o titular: ||| |GG . <o domicilio em: || N

B U I - com o(s) sceuintc(s) subclasse(s) de CAF: I (o

gistado sob o n° il como Registo de Importador.

sta declaragdo vale como cartdo de operador comércio externo para todos os efeitos legais e junto a todos os servigos
1blicos e outros interessados.

sta Declarag@o ¢ valida por 1-Ano, contados da data da sua emissdo.

Maputo, aos I

e
- ppeT—
~le e e
—— “\.’U/‘ /1 [P By B P e
_,} " A~ A /
-

.,

Joao David Marrime Zatina
Director Executivo
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Anexo 6 - Pontos de contacto e fontes de dados em Mogcambique e na UE

Mocambique - Capital

Instituicao

Ministério da Industria e
Comércio (MIC),
Direccao Nacional do
Comércio Externo

Praca 25 de Junho, Nr.
700, 80 andar, Cidade de
Maputo

Tel.: +258 82 786
2514/+258 82 199 4068
Fax: +258 21 324 135
Websites: https://www.
mic.gov.mz/ e
http://mozambiquetrade-

portal.gov.mz/pt
E-mail: info@mic.gov.mz

Mandato relevante

Coordenar e monitorar da
execugao de programas, pro-
jectos e acgoes de coopera-
cdo internacional na area da
industria e comércio externo;
Participar na negociacao de
acordos comerciais a serem
celebrados por outros or-
gaos do Estado e que tenham
repercussoes ao nivel das
relagbes economicas com o
exterior, nas areas da indus-
tria e comeércio;

Coordenar, supervisionar e
participar nos processos de
integragao regional e comer-
cial bilateral e multilateral;
Elaborar e implementar
politicas e estratégias de
cooperagao comercial com
organizagoes regionais, inter-
nacionais e multilaterais, no
ambito dos Tratados, Convé-
nios, Protocolos e Acordos
celebrados pelo pais.

Documentos emitidos

Emitir o Cartao de
Operador do Comércio
Externo - Através do
Balcao de Atendimento
Unico (BAU), gerido
pela Direcgao de Apoio
ao Sector Privado
(DASP);

Declaragao de Confir-
macao de Origem a ser
submetida/para supor-
tar pedido na AT/DGA

- Através da Direcgdo
Nacional da Industria
(DNI);

Nota de Autorizagao
para exportagao de
amostras a ser sub-
metida/para suportar
pedido na AT/DGA -
Através da Direcgao
nacional do Comércio
Externo (DNCE)
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Agéncia de Promocdo de
Investimentos e Exporta-
coes (APIEX)

Av. Ahmed Sekou Touré
2539, Maputo

Tel.: +258 21 321 291
Fax: +258 82 305 6432

Divulgacao da imagem e
potencialidades econdmicas
do pais;

Prestacao de servigos de

apoio institucional aos inves-

tidores e exportadores;

Promocao e desenvolvimento
das Zonas Econdmicas Espe-

ciais (ZEE) e Zonas Francas
Industriais (ZFI);

Promocao de ligagdes em-
presariais entre pequenos,
médios e grandes projectos
de investimento.

Promover as Exportacoes nas

feiras e nos foruns comer-
ciais nacionais e internacio-
nais.

Declaragao de confor-
midade na exportagao
de produtos para parti-
cipagao em feiras.

Autoridade Tributaria de
Mocambique (ATM),
Direccdo Geral das Alfan-
degas (DGA)

Rua Timor Leste, Nr. 95,
Cidade de Maputo
Tel.: +258 21 341110

Website: https://www.
at.gov.mz

Garantir, no quadro de politi-

ca aduaneira, a arrecadacao
da receita do Estado cuja

cobranca lhe esteja cometida;

Exercer o controlo e fiscali-
zacao aduaneira sobre pes-
soas, bens, valores, merca-

dorias e meios de transporte;

Propor e dar parecer sobre
acordos internacionais em

matéria aduaneira e assegu-

rar a sua execugao;
Facilitacdo do comércio; e
Desembaracgo aduaneiro

Certificado de origem
para os mercados de
destino com acesso
preferencial;
AutorizagOes para
importacao, transito e
exportacao, incluindo
outros regimes como
exportagao/importacdo
temporaria
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Instituicao
Instituto para a Promocao

de Pequenas e Médias
Empresas (IPEME)

Avenida 25 de Setembro
1509, 1° Andar esquerdo,
Maputo 1186

Tel.: +258 21 305 626
Website: https://bd.ipeme.

gov.mz/

Mandato relevante

Promover a internacionaliza-
cdo das Pequenas e Médias
Empresas;

Enquadrar a actividade de
promocao de equipamento de
processamento apropriado
para a zona rural dentro das
estratégias sectoriais orien-
tadas para o desenvolvimento
rural;

Estimular a implementagao
de micro, pequenas e mé-
dias unidades industriais de
processamento de produtos
nacionais;

Documentos emitidos

Instituto Nacional de Ins-
peccdo do Pescado (INIP)

Rua do Bagamoyo nr° 143,
Maputo - Mogambique
Tel.: +258 21 315 226

Fax: +258 21 315 230
Website: https://inip.gov.

mz/

Garantir o licenciamento dos
estabelecimentos e embar-
cagoes de manuseamento e
processamento e de meios de
transporte dos produtos da
pesca e subprodutos;
Assegurar a certificacdo dos
produtos da pesca destinados
a exportacdo, a circulagdo
interna, assim como dos im-
portados;

Realizar analises laborato-
riais dos produtos da pesca.

Licencas de importa-
cao
Certificados sanitarios

Administracao Nacional
das Pescas, IP (ADNAP)

Rua Consiglieri Pedroso,
Kampfumu, Cidade de
Maputo, Mocambique
Telefone: 21 305 796 / 21
305 794

Fax: 258 21 320 335
Email: geral.adnap@
adnap.gov.mz

Website: https://www.
adnap.gov.mz/

Gestao das pescarias
Monitoria da pesca

Licenca de pesca
Certificado de captura
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Ministério da Agricultura
e Desenvolvimento Rural
(MADER)

Endereco: Praga dos
Herdis Mocambicanos,
Cidade de Maputo - Mo-
cambique

Caixa postal: 1406, Maputo
Tel.: +258 21 468 200

Fax: +258 21 487 4121

Website: https://www.
agricultura.gov.mz/
E-mail: geral@agricultu-
ra.gov.mz

Fomentar a producgao e
actividades conexas para a
satisfagao do consumo, co-
mercializagado, agroindustria-
lizagao e competitividade dos
produtos agrarios e demais
finalidades;

Promover o desenvolvimento
sustentavel através da admi-
nistragao, maneio, proteccao,
conservagao e uso racional
de recursos essenciais a
agricultura e seguranca ali-
mentar;

Regulamentar e fiscalizar

as acgOes que visam a pro-
mogao de uma agricultura
sustentavel.

Licengas de importa-
cao fitossanitarias
Certificados fitossani-
tarios

Autoridade Nacional Re-
guladora de
Medicamentos (ANARME)

Tel: +258 21303 473
Website: http://www.arm.
co.mz

Pronunciar-se e dar pare-
cer sobre todas as questoes
relativas aos medicamentos,
vacinas e outros produtos
bioldgicos e de salde para
uso humano;

Regulamentar, supervisionar
e fiscalizar o uso de medica-
mentos, vacinas e outros pro-
dutos bioldgicos e de saude
para o uso humano;
Sancionar a ma produgao,
distribuicdao e comercializa-
¢ao do medicamento, vacinas
e outros produtos bioldgicos
e de salde para uso humano;
e

Licenga de importagao
de farmacos e medica-
mentos

Ciamara de Comércio de
Mocambique (CCM)

Endereco: Rua Mateus
Sansdo Muthemba, n°® 452,
Cidade de Maputo

Web: https://ccmoz.org.

mz/

Melhorar a competitividade
empresarial nacional, pro-
movendo a proatividade dos
membros a escala global.
Interlocutor do sector privado
no didlogo publico-privado na
area do comeércio internacio-
nal

Certificado de origem
para os produtos cujos
mercados de destino
ndo tém acesso prefe-
rencial
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Instituicao
Camara dos Despachan-

tes Aduaneiros de Mo-
cambique (CDA)

Enderego: Rua Joao Car-
los Raposo Beirao, n° 508
R/C, Maputo Mogcambique
Tel: +25821305504

E-mail: admin@cda-mz.
org

Web: https://www.cda-mz.

org/.

Despachantes Aduaneiros

Mandato relevante

Atribuir uma Carteira Profis-
sional;

Elaborar e Manter actualiza-
do o Registo dos Membros da
CDA;

Colaborar na Elaboracao da
Legislacao Relativa aos des-
pachantes Aduaneiros;
Fiscalizar o Exercicio da
Profissao, verificando e
assegurando que relativa-
mente aos seus Membros ha
Respeito Pelos condiciona-
mentos, incompatibilidades
e impedimentos, Bem Como
a observancia das Regras de
Deontologia Profissional.

Documentos emitidos

Confederagao das Asso-
ciagcdes Economicas de
Mocambique (CTA)

Endereco: Av. Patrice
Lumumba, 927, Maputo -
Mocambique

Tel: +258 21 321002

Tel: +258 823191300
E-mail: cta@cta.org.mz
Website: https//www.cta.
org.mz

Representa o Sector Privado
no didlogo com o Governo, in-
cluindo aspectos do comércio
internacional

Trabalha para um melhor
ambiente empresarial em
Mogambique, promovendo
reformas econdmicas e regu-
lamentares.

Consultores de Comércio
Internacional

Podem assistir na pesquisa
de mercados internacionais e
elaboracao de planos de ne-
gocios para produtos especi-
ficos. A sua responsabilidade
e papel legal é diferente dos
Despachantes Aduaneiros
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Pontos de Contacto e Fontes de Dados - UE

GUIA DE EXPORTAGAO

Compania Representante Posicao Contactos
CC Industria Franga- [Ilda Mathombe Secretary ilda.mathombe@ccifra-
-Mogambique moz.fr
EUROCAM Luis Sitoe General Secretary | luis.sitoe@eurocam.
org.mz
(+258) 84 640 449
Gabinete do Fomento | Holger Hey Representante maputo@germancham-
Econdmico Mogambi- ber.co.za

que Alemanha

(+258) 85 319 9379

CC Mocambique-Por-
tugal

Alcina Matos

Directora Execu-
tiva

Secretaria.geral@ccmp.

org.mz
+258 84 300 9292

CC Mogambique-Italia

Samantha Lala

Directora Geral

contacto.ccmi@gmail.
com
+258 84 773 1187

CC Mocambique-Aus-
tria

Marianne Hrdlicka

marianne.hrdlicka@

ada.gv.at
(+258) 84 532 9485

CC Mocambique-Es-
panha

Nuno Alvarez

Director Executivo

nuno.alvarez@ccme.

org.mz
(+258) 82 300 5050

CCM-Filandia

Eeva Alarcon

Vice-Chefe da
Missao

eeva.alarcon@formin.fi

CC Grecia-Mocambi-
que

Aguinaldo Mazive

Director Executivo

geral@cimpogest.com
+258 82 967 8240

Consulado da Repu-
blica do Chipre

Alkis Macroupolos

Consul Geral

alkis@cimpogest.com

Embaixada da Irlanda

Inocéncio Macuacua

Inocencio.Macuacua@

dfa.ie

(+258) 82 303 1343

CC Paises Baixos-
-Mocambique

José Xavier

jose.xavier@ccnm.org.
mz
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Anexo 7 - Resumo dos Incoterms

Incoterms Explicacao

CIF - Cost, Insurance and Freight 0 vendedor entrega a carga ao transportador a
- Custo, Seguro E Frete (porto de bordo do navio indicado pelo comprador. O ven-
destino indicado) dedor deve contratar e pagar os custos e frete

necessarios, desde o ponto de entrega até o ponto
no porto de destino designado.

0 vendedor corre o risco do extravio ou avaria da
carga até ao momento da entrega ao transporta-
dor; o risco é do comprador a partir do momento
em que a carga passa a amurada do navio. Este
termo apresenta dois pontos criticos, pois os ris-
cos e custos sao transferidos em locais diferentes.
Ja o seguro cabe ao vendedor contratar e custea-
-lo, salvo se o contrario foi acordado ou é costu-
me nesse tipo de negdcio, indicando o comprador
como beneficiario. Os tramites aduaneiros na
exportagao sao por conta do vendedor, quando
aplicavel, enquanto ele ndo tem obrigacdo na im-
portagdo e transito por terceiros paises.

Modos de Transporte: pode ser usado apenas no
maritimo.

CIP - Carriage and Insurance Paid to | O vendedor entrega a mercadoria ao transporta-
- Transporte e Seguro Pagos até ao | dor, no local acordado em seu pais, ou a adquirir
local de destino indicado assim entregue, e com transporte contratado e
pago por ele para levar a mercadoria até o local de
destino nomeado no exterior.

0 vendedor corre o risco até ao momento da en-
trega da carga ao transportador.

Dessa forma, o CIP tem dois pontos criticos dife-
rentes, o de risco e o de custo, pois sao transfe-
ridos em locais diferentes. O vendedor também
contrata o seguro para a mercadoria. Os trami-
tes alfandegarios na exportacdo sio por conta

do vendedor, quando aplicavel, mas ele ndo tem
obrigacdo quanto aos tramites na importacao ou
passagem por terceiros paises.

Modos de Transporte: Pode ser usado de todos os
modos.
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CFR - Cost and Freight - Custo e
Frete (porto de destino indicado)

0 vendedor entrega a mercadoria ao transportador
a bordo do navio indicado pelo comprador, no porto
de embarque. O vendedor deve contratar e pagar
os custos e frete necessarios para levar a carga ao
porto de destino designado.

0 vendedor corre o risco de extravio até ao mo-
mento da entrega da mercadoria ao transportador;
o risco é do comprador a partir do momento em
que a carga passa a amurada do navio.

Transporte: O vendedor contrata e paga o trans-
porte da carga do local de origem até ao local de
destino; o contracto de transporte deve ser reali-
zado nos termos usuais e pela rota usual para o
tipo de carga. Portanto, o CFR apresenta dois pon-
tos criticos, ja que os riscos e custos sdo transfe-
ridos em locais diferentes.

0 seguro é do comprador a partir do momento em
que a carga esta carregada no navio. Quanto aos
tramites aduaneiros, o vendedor providéncia e
custeia a exportacdo; o vendedor presta assistén-
cia ao comprador com a importagao; o comprador
presta assisténcia ao vendedor na exportacdo; o
comprador providencia e custeia a importacgao.
Modos de Transporte: Pode ser usado apenas no
maritimo.
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CPT - Carriage Paid To - Transporte
Pago Até (Inserir o local de destino)

Cabe ao vendedor entregar a carga ao transporta-
dor, no local acordado em seu pais, e com trans-
porte contratado e pago por ele para levar a mer-
cadoria até o local de destino nomeado no exterior.
0 custo de carregamento é do vendedor.

0 vendedor corre o risco até ao momento da
entrega da carga ao transportador; o risco é do
comprador a partir do momento em que a carga foi
entregue ao transportador.

Portanto, o CPT, tem dois pontos criticos diferen-
tes, o de risco e o de custo, que sao transferidos
em locais diferentes.

Cabe ao comprador contratar e custear o seguro,
se assim o desejar.

Os tramites alfandegarios na exportacdo sio por
conta do vendedor, quando aplicavel, enquanto os
tramites e direitos alfandegarios na importacéo

e na passagem por terceiros paises ndo sdo por
conta dele.

Modos de Transporte: pode ser usado com todos
os modos.

DAP - Delivered at Place - Entregue
no Local (destino indicado)

0 vendedor entrega a carga colocando-a a dispo-
sicao do comprador, no local de destino designado,
no meio de transporte, pronta para ser desembar-
cada. O vendedor assume todos os riscos e custos
para esta entrega.

0 vendedor corre o risco de extravio ou avaria da
mercadoria até ao momento da entrega da carga.
0 vendedor contrata e paga o transporte da carga
do local de origem até ao local de destino.

0 vendedor nao tem obrigagao de fazer seguro da
carga.

Os tramites alfandegarios na exportacdo sao por
conta do vendedor, que nao tem obrigagao na im-
portagdo ou transito por terceiros paises.

Modos de Transporte: Pode ser usado com qual-
quer meio de transporte.
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DDP - Delivered Duty Paid - Entre-
gue Com Direitos Pagos (local de
destino nomeado)

0 vendedor entrega a carga colocando-a a dispo-
sicao do comprador, no local de destino designado,
no meio de transporte, pronta para ser desembar-
cada. O vendedor assume todos os custos e riscos
para esta entrega da carga.

Transporte: O vendedor contrata e paga o trans-
porte da carga do local de origem até ao local de
destino.

Seguro: 0 vendedor nao tem obrigacao de segurar
a carga.

Obrigacoes aduaneiras: O vendedor providencia os
documentos e paga o desembaraco aduaneiro de
exportacao, de transito e de importacdo, bem como
quaisquer outros tributos ou despesas.

Modos de Transporte: Este termo pode ser usado
para qualquer meio de transporte.

DPU - Delivered at Place Unloaded
- Entregue no Local Desembarcado
(Local de destino indicado)

0 Incoterm DPU substituiu o DAT (Delivery at Ter-
minal) que foi suprimido.

0 vendedor entrega a carga colocando-a a dispo-
sicao do comprador, no local de destino nomeado,
descarregada do meio de transporte. O vendedor
deve assumir todos os riscos e custos envolvidos
para isso.

0 risco é do vendedor até ao local e momento

em que a mercadoria é colocada a disposicdo do
comprador, descarregada no local de destino; as
operagoes de descarga sao por conta e risco do
vendedor.

Transporte: O vendedor contrata e paga o trans-
porte da carga do local de origem até ao local de
destino.

Seguro: o vendedor nao tem obrigacao de segurar
a carga.

Assim sendo, este é o Gnico termo em que o ven-
dedor tem a obrigacao de desembarcar a mer-
cadoria na entrega. Os tramites alfandegarios na
exportagao sao por conta do vendedor, quando
aplicavel, mas nao nos paises de importacao e de
transito por terceiros paises.

Modos de Transporte: Este termo pode ser usado
para qualquer meio de transporte.
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EXW - Ex Works - Na Origem (inserir
o local de entrega)

0 vendedor coloca a mercadoria a disposicado do
comprador no ponto e local estabelecidos (sem
ponto nomeado, cabe ao vendedor escolher). Nao
ha obrigacdo de carregamento no veiculo trans-
portador, mas se o fizer, serd por conta e risco do
comprador.

Cabe ao comprador contratar e custear o trans-
porte. Cabe ao comprador contratar e custear o
seguro.

0 risco de extravio ou avaria da mercadoria é do
comprador a partir do momento em que a carga é
colocada a disposicdo no local e data combinados.
As obrigacdes aduaneiras, quando for aplicavel,
ndo sdo da conta do vendedor. (tanto no pais do
vendedor como no pais do comprador ou terceiros
paises). 0 EXW continua sendo o termo de menor
responsabilidade para o vendedor e o de maior
responsabilidade para o comprador.

Modos de Transporte: Pode ser usado de todos os
modos.

FAS - Free Alongside Ship - Livre
ao Lado do Navio (Inserir o porto de
embarque)

0 vendedor cumpre sua obrigagao de entrega
quando a carga for colocada ao lado da embarca-
cao designada pelo comprador, no cais ou numa
embarcagao, no porto de embarque indicado. O
risco de perdas ou danos a mercadoria, € do com-
prador a partir da entrega da mercadoria.

0 transporte é responsabilidade do comprador
contrata-lo e custea-lo.

Quanto ao seguro, cabe ao comprador contratar e
custear o seguro, se assim o desejar.

FAS - Free Alongside Ship - Livre
ao Lado do Navio (Inserir o porto de
embarque)

Os tramites aduaneiros na exportacao sdo por
conta do vendedor, quando for o caso. Ele ndo tem
obrigacdo quanto aos tramites alfandegarios na
importagdo e na passagem por terceiros paises.
Modos de Transporte: Pode ser usado apenas no
modo maritimo.
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FCA - Free Carrier - Livre No Trans-
portador (inserir local de entrega)

o vendedor entrega a mercadoria ao transportador
ou a quem o comprador indicar no local designado
(armazém geral, etc.), além disso, faz o carrega-
mento no veiculo transportador.

A entrega da mercadoria esta concluida quando:

- se o local for estabelecimento do vendedor,
quando a mercadoria estiver carregada no
meio de transporte providenciado pelo com-
prador ou;

- se o local ndo for o estabelecimento do vende-
dor, quando a carga for colocada a disposicao
do transportador ou de quem o comprador
indicar no meio de transporte do vendedor a
disposicdo para ser descarregado (novidade).

0 vendedor assume os custos e riscos de extravio
ou avaria da mercadoria até a entrega da merca-
doria.

Quanto ao seguro, cabe ao comprador contratar e
custear o seguro, se assim o desejar.

Referente ao transporte: Cabe ao comprador con-
tratar e custear o transporte.

Ja os tramites alfandegarios: Se for o caso, o ven-
dedor providencia e custeia a exportacao; o vende-
dor presta assisténcia ao comprador com a impor-
tacdo; o comprador presta assisténcia ao vendedor
na exportacao; o comprador providencia e custeia
a importacao.

Modos de Transporte: Pode ser usado com qual-
quer modal de transporte.
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FOB - Free On Board - Livre a Bordo
(Inserir o porto de embarque)

o vendedor entrega a mercadoria a bordo do navio
indicado pelo comprador, no ponto do local de
embarque indicado pelo comprador. O custeio do
carregamento é do vendedor.

0 risco de extravio ou dano da mercadoria é do
comprador a partir da entrega da mercadoria.
Relativamente ao transporte o comprador deve
contrata-lo e custea-lo a partir do porto de em-
barque. Neste termo, cabe ao comprador contratar
e custear o seguro, se assim o desejar (é do com-
prador a partir do momento em que a carga passa
a amurada do navio).

Tramites aduaneiros: O vendedor providencia e
custeia a exportacdo; o vendedor presta assistén-
cia ao comprador com a importagao; o comprador
presta assisténcia ao vendedor na exportacdo; o
comprador providencia e custeia a importacgao.
Modos de Transporte: Pode ser usado apenas no
modal maritimo.
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Anexo 8 - Modelo de Factura Comercial

Commercial Invoice

Factura Comercial

ANEXO0S

Date of Export:
Ficha de Exportagéo

Invoice num.:
Numero de factura

Shipper/Exporter (complete name and address):
Remetente/Exportador

Recipient (complete name and address):
Destinatdrio

Country of Export:

Importer - if other than recipient - (complete name and address):

Pais Exportador Importador
Country of Manufacture:
Pais de fabrico
Country of ultimate destination:
Pais de ultimo destino
Currency:
Moeda
Marks/Nos || No. of Type of Full Description of goods Units of
Numero packages packaging Descricdo completa Qty || measure Weight Unit value Total Value
de ordem Numero Tipo de da mercadoria Qtd Unidade Peso Valor unitdrio Valor total
de Pacotes embalagem de medida
Total No.
of pack. Total Weight Total Invoice Value
Namero total Peso total Valor total da factura
de pacotes
I declare all the information contained in this invoice to be true and correct
Declaro que todas as informagdes contidas nesta fatura sdo verdadeiras e corretas
Signature of shipper/exporter (hame and title and signature) Date:
Assinatura do expedidor/exportador (nome e cargo e assinatura) Data:

INCOTERMS
Place of delivery
INCOTERMS
Local de Entrega
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Anexo 8 - Modelo de Factura Comercia

Commercial Invoice
Factura Comercial

Date of Export:
Ficha de Importag¢do

Invoice num.:
Numero de factura

Shipper/Exporter (complete name and address):
Remetente/Importador

Recipient (complete name and address):
Destinatdrio

Country of Import:

Exporter - if other than recipient - (complete name and address):

Pais Importador Exportador
Country of Manufacture:
Pais de fabrico
Country of ultimate destination:
Pais de dltimo destino
Currency:
Moeda
Marks/Nos || No. of Type of Full Description of goods Units of Weight
Nuamero packages packaging Descricio completa Qty || measure Peso Unit value Total Value
de ordem Numero Tipo de da mercadoria Qtd Unidade Valor unitario Valor total
de Pacotes embalagem de medida
Total No.
of pack. Total Weight Total Invoice Value
Numero total Peso total Valor total da factura
de pacotes
I declare all the information contained in this invoice to be true and correct
Declaro que todas as informagdes contidas nesta fatura sdo verdadeiras e corretas
Signature of shipper/exporter (name and title and signature) Date:
Assinatura do expedidor/exportador (nome e cargo e assinatura) Data:
INCOTERMS
Place of delivery
INCOTERMS

Local de Entrega
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Anexo 10 - Formulario do Certificado de Origem para APE

CERTIFICADO DE CIRCULAGAD

1. Exportador (nome, enderego completo, pais) EUR.A N7 A 000.000

Consuitar as notas no verso antes de preencher o formulano

2. Certificado utilizado no comércio preferencial entre

3. Destinatdric (noma, anderago complato,
pais) (facultativo) @

{indicar os paises, grupos de paises ou termritérios em causa)

4. Pais, grupo de paises ou | 5 Pais, grupo de paises
territdric dos quais os ou territério de destino
produtos sdo considerados
originarios

& Informagdes relativas ao transporte 7. Observagbes

(faculiativa)

B NOmero de ordem; Marcas e numeros; Quantidade e |9 Massa bruta (kg) ou | 10 Faturas
natureza dos volumes ('); Designacglo das mercadorias ﬁn medida (litros, (facultative)
. ete.)
11. VISTO DA ALFANDEGA 12. DECLARAGCAO DO EXPORTADOR
Declaracho autenticada Eu, abaixe assinado, declaro que as

mercadonias acima designadas preanchem

Documento de exportagdo (%) as condicOes requeridas para a obtenglo do
Formulario M — presente cerlificado.
EStancia aduangiral ... I P
Pais ou territoric de emissaio 5 .
:' Canmbo H
Data -,_.‘ -'- Local @ datd ...........ccocovvveieiiieiiiie e
e
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Anexo 11 - Lista de Regulamentos SPS e TBT - Mogambique

Legisla-  Objecto Sector Acordo Link de acesso

cao

Decreto | Decreto n° 5/2009, de 1de Junho - Re- Sanidade SPS https://www.agricultura.gov.mz/
gulamento de inspecgdo Fitossanitariae | vegetal wp-content/uploads/2018/01/Decre-
Quarentena Vegetal to_5_2009_regulamento_fitosanitario.

pdf

Decreto n° 26/2009, de 17 de Agosto - Regu- | Sanidade SPS https://www.masa.gov.mz/wp-content/
lamento de Sanidade animal animal uploads/2018/01/Decreto_26_2009_sa-

nidade_animal.pdf

Decreto n° 80/2020, de 8 de Setembro - Re- | Alimentos SPS https://faolex.fao.org/docs/pdf/
gulamento para o controlo higio-sanitario | seguros moz197587.pdf
de produtos de pesca

Decreto n° 39/2006, de 27 de Setembro - Alimentos SPS https://gazettes.africa/archive/

Regulamento sobre a Qualidade das Aguas | seguros mz/2006/mz-government-gazette-se-
Engarrafadas Destinadas ao Consumo ries-i-dated-2006-09-27-no-39.pdf
Humano

Decreto n° 12/82, de 23 de Junho - Regu- | Alimentos SPS https://gazettes.africa/archive/
lamento sobre os requisitos higiénicos seguros mz[1982/mz-government-gazette-
sanitarios de produgao, transporte, -series-i-supplement-no-3-dated-
comercializagao, transporte, comercializa- -1982-06-23-no-24.pdf

¢do e inspecgdo e fiscalizacdo de géneros

alimenticios

Decreto n° 8/2022, de 14 de Margo - Regu- TBT https://www.innog.gov.mz/por/
lamento de Normalizagdo e Avaliacao da INNOQ-IP/Legislacao/Regulamento-
Conformidade -de-Normalizacao-e-Avaliacao-da-

-Conformidade-aprovado-pelo-decre-
to-n.-8-2022-de-14-de-Marco

Decreto n° 19/2021, de 9 de Abril - Regula- TBT https://www.innog.gov.mz/por/

mento da Lei que cria o Sistema Nacional INNOQ-IP/Legislacao/Decreto-n.

de Qualidade, abreviadamente designado 1-19-2021-que-aprova-o0-Regulamen-
SINAQ to-da-Lei-que-cria-o-Sistema-Nacio-

nal-de-Qualidade-abreviadamente-
-designado-SINAQ

Decreto-Lei n° 2/2010, de 31 de Dezembro TBT https://www.innog.gov.mz/por/
- Disposicdes que regem a actividade de INNOQ-IP/Legislacao/Decreto-Lei-n-
metrologia no pais 1-2-2010-que-estabelece-as-dispo-

sicoes-(que-regem-a-actividade-de-
-metrologia-no-pais
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Diploma
ministe-
rial

Diploma Ministerial n° 51/84, de 3 de Outu- | Alimentos | SPS https://ams.co.mz/Diploma_Minis-

bro - Regulamento de requisitos higiénicos | Seguros tral_5_11984_Regulamento_Requisi-

dos estabelecimentos alimentares tos_Higienicos_dos_Estabelecimen-
tos_Alimentares.pdf

Diploma Ministerial n° 135/2011, de 27 de Alimentos SPS https://inip.gov.mz/index.php/pt/

Maio - Regras especificas para certificagdo | seguros legislacao/diplomas-ministeriais/

sanitarios de produtos alimentares de certificacao-sanitaria/89-requisitos-

origem aquaticos -higio-sanitarios-csffile

Procedimentos para a certificacdo sanita- | Alimentos https://inip.gov.mz/index.php/pt/legis-

ria de produtos da pesca e da aquacultura | Seguros lacao/diplomas-ministeriais/certifica-
cao-sanitaria/90-procedimentos-pa-
ra-certificacao-sanitaria/file

Procedimentos para emisséo de “Autorizagdo Sanitaria Alimentos Seguros https://inip.gov.mz/index.php/pt/legislacao/

de Instalagdo” e “Licenca Sanitaria de Funcionamento” de
Estabelecimentos de Processamento em Terra de Produtos
da Pesca e da Aquacultura e Verificagao do Funcionamento

diplomas-ministeriais/licenciamento-sanitario/
procedimentos-licenciamento-de-estabelecimentos/
147-procedimentos-para-estabelecimentos-de-pro-
cessamento-em-terra-edicao-2007/file

Procedimentos de Licenciamento
Sanitario de Embarcaces e
Verificagdo do Funcionamento

Alimentos Seguros

https://inip.gov.mz/index.php/pt/legislacao/
diplomas-ministeriais/licenciamento-sanitario/
procedimentos-licenciamento-de-embarcacoes/
125-procedimentos-de-licenciamento-sanitario-de-
-embarcacoes-e-verificacao-do-funcionamento-e-
dicao-2007/file z
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Anexo 12 - Formulario para obtencdo de Certificado de Captura
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Anexo 13 - Formularios - Autorizagdo Sanitaria e Licenca Sanitaria
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Anexo 13 - Formularios - Autorizacdo Sanitaria e Licenga Sanitaria

Formulario - Licencga Fitossanitaria
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Anexo 14 - Formularios - Licenga Fitossanitaria e Certificado Fitossanitario

Formulario - Certificado Fitossanitario
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Anexo 15 - Glossario de termos correntes no Comércio Internacional

Acesso ao mercado: condicao que deter-
mina se os fornecedores de bens e ser-
vicos de um pais tém possibilidade real
de competir com os bens importados, ou
de penetrar em mercado externo.

Acordo comercial bilateral: contracto
juridico vinculativo assinado por dois
paises, dois Estados ou duas regides
economicas e/ou politicas para regular
e facilitar o comércio entre eles.

Acordo comercial multilateral: acordo
vinculativo ou contracto envolvendo
varios paises. Na OMC, este termo
designa acordos ou contractos que se
aplicam a todos os Membros.

Acordo preferencial: acordo ou contracto
entre duas ou mais partes, ao abrigo do
qual sdo concedidos privilégios especiais
em matéria comercial ou aduaneira, ou
assuntos de algum outro tipo. Geralmente
representa excepgdes a uma regra geral.

Alfandegas: servico publico que regula
e controla a entrada e saida de merca-
dorias, os meios utilizados para o seu
transporte e as formalidades envolvi-
das. Seu papel é fazer cumprir as leis e
arrecadar os impostos e taxas aplicaveis
no comeércio internacional. Local onde as
mercadorias sao mantidas temporaria-
mente quando estdo em transito de um
pais para outro. O valor das mercadorias
é calculado, e os impostos e taxas devi-
dos sobre elas sao aplicados e cobrados.

Armazéns de Regime Aduaneiro: Empre-
sas que estejam legalmente constituidas

em Mocambique com autorizagao para
operar um Armazém de Regime Adua-
neiro; e, Nao ter dividas em relaxe para
com a Fazenda Nacional.

Balanga comercial: registro das importa-
coes e exportacdes de um pais durante
um determinado periodo. E a diferenca
entre os bens e servicos comprados e
vendidos a outros paises.

Barreiras comerciais: medidas de politica
comercial que impedem o livre comércio
entre os paises. Podem ser medidas tari-
farias (tarifas) ou ndo tarifarias.

Certificado de origem: documento elabo-
rado pelo produtor ou exportador ates-
tando que a mercadoria é originaria do
pais em questao.

Certificado fitossanitario: documento
emitido pelas autoridades sanitarias (ou
correspondentes) do pais de origem do
produto, atestando que o material vegetal
inspeccionado € considerado livre de pra-
gas. Baseia-se no modelo recomendado
pela Convengao Internacional de Protec-
cao de Plantas.

Certificado sanitario: documento emitido
pelas autoridades sanitarias ou corres-
pondentes do pais de proveniéncia do
produto atestando que o mesmo esta
livre de doencas contagiosas.

Codigo pautal: cddigo numérico utilizado
para classificar mercadorias, para facili-
tar a sua identificacdo no comércio inter-
nacional.
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Cota: instrumento de defesa comercial
que consiste em limitar a quantidade de
importacoes ou exportagoes de um deter-
minado produto. As licencas de importa-
¢ao ou exportagao sao os instrumentos
que os governos normalmente usam para
administrar cotas.

Cota de importacao: restricao, limite ou
tecto (em valor ou quantidade) que um
pais impde sobre bens que compra no
exterior. Se o volume ou precgo ultrapas-
sar o limite, a mercadoria ndo podera ser
importada.

Cota de exportacao: restricao ou limite
maximo que um pais impde ao valor ou
volume de vendas de determinados pro-
dutos de exportacao. Geralmente feito
para proteger aos produtores e consu-
midores locais de escassez temporaria
de certos materiais ou para influenciar
os precos mundiais de materiais ou pro-
dutos especificos.

Demanda: quantidade de bens ou servi-
¢cos que os compradores ou consumido-
res tentam adquirir no mercado.

Direitos aduaneiros (ou taxas): valor
estabelecido nas tarifas aduaneiras que
as mercadorias devem pagar ao entrar ou
sair do territério aduaneiro. Os governos
geralmente aplicam essa medida para
proteger seus produtores nacionais con-
tra concorrentes estrangeiros (importa-
coes). Eles também podem aplicar uma
tarifa as exportacdes para proteger os
consumidores nacionais da escassez.

Direitos antidumping: medidas tomadas
para compensar ou corrigir a lesao cau-
sados aos produtores do pais importador

ANEXO0S

por importagoes consideradas objecto
de dumping. Se for demonstrado que o
dumping é prejudicial, o Artigo VI do GATT
permite a imposicao de direitos antidum-
ping.

Dumping: pratica discriminatéria que
ocorre quando mercadorias sao exporta-
das a um preco inferior ao prego normal
ou mesmo inferior ao custo de produgao
no pais de origem.

Exportagao: bem ou servico vendido para
um pais diferente daquele em que foi pro-
duzido.

GATT (Acordo Geral sobre Tarifas e
Comeércio): substituido pela OMC como
a organizacao internacional que rege o
comércio internacional. O Acordo Geral
actualizado é agora o Acordo da OMC que
rege o comércio de mercadorias.

além disso, faz o carregamento no vei-
culo transportador. A entrega da merca-
doria esta concluida quando:

« se o local for estabelecimento do ven-
dedor, quando a mercadoria estiver
carregada no meio de transporte pro-
videnciado pelo comprador ou;

« se o local ndo for o estabelecimento
do vendedor, quando a carga for colo-
cada a disposicao do transportador ou
de quem o comprador indicar no meio
de transporte do vendedor a disposi-
cdo para ser descarregado (novidade).

O vendedor assume os custos e riscos
de extravio ou avaria da mercadoria até a
entrega da mercadoria. Quanto ao seguro,
cabe ao comprador contratar e custear o
seguro, se assim o desejar. Referente ao
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transporte: Cabe ao comprador contra-
tar e custear o transporte. Ja os tramites
alfandegarios: Se for o caso, o vendedor
providencia e custeia a exportagao; o
vendedor presta assisténcia ao com-
prador com a importagao; o comprador
presta assisténcia ao vendedor na expor-
tacao; o comprador providencia e custeia
a importacao. Modos de Transporte: Pode
ser usado com qualquer modal de trans-
porte.

Importacdo: quando um pais compra bens
ou servigos produzidos no exterior para
seu consumo interno.

Integracao regional: harmonizacao e
padronizacdo voluntaria de todas as
politicas das partes ou paises. As partes
compartilham um governo supranacio-
nal, bem como instituicdes comuns para
aspectos como o sistema de governo,
economia, moeda, cultura, educacgao e
saude, entre outros (por exemplo, a Unido
Europeia).

Isencdo: autorizacao concedida pelos
Membros da OMC liberando outro pais
membro de seus compromissos normais.
As isencOes sdo por prazos especificos
e qualquer prorrogacao deve ser justi-
ficada.

Licenca de importacao: documento ofi-
cial que autoriza um agente econdmico
a importar mercadorias. Podera estabe-
lecer a quantidade autorizada e o pais
de origem das mercadorias a serem
importadas. E utilizado como instrumento
de regulacao e fiscalizacao do fluxo de
importacoes.

Medida compensatoria: um tipo de medida
correctiva. Accdo praticada por um pais
importador sobre determinado produto
para compensar os efeitos de subsidios
concedidos a produtores ou exportadores
do pais exportador que prejudiquem um
ramo da producdo do pais importador.
Normalmente, isso assume a forma de
aumento de direitos (tarifas ou impostos).

Medida correctiva (instrumento de defesa
comercial): medida que os Membros da
OMC podem tomar para prevenir ou
compensar o dano causado aos ramos
da producdo doméstica de outro Membro
por praticas comerciais desleais de um
pais ou outras medidas comerciais. As
medidas correctivas sao: antidumping,
compensacao, medidas de salvaguarda
e subsidios.

Medidas nao tarifarias (barreiras técni-
cas ao comércio - TBT's, barreiras n3o
tarifarias NTB’s): regulamentos técnicos,
padroes, procedimentos de teste e cer-
tificacao que exigem requisitos que pos-
sam obstruir o comércio, por exemplo,
requisitos relacionados a rotulagem ou
embalagem de produtos. / Restricdes ndo
fiscais que limitam as importacoes. As
exigéncias podem ser de natureza admi-
nistrativa ou técnica, como, por exem-
plo, cotas, sistemas de licenciamento de
importacdes, normas sanitarias, proibi-
coes de importacao, entre outros.

Medidas Sanitarias e Fitossanitarias
(SPS): medidas relacionadas com a segu-
ranca alimentar e a salde animal e vege-
tal. // Medidas sanitarias: relacionadas a
saude humana e animal. // Medidas fitos-
sanitarias: relacionadas com a saude das
plantas e seus produtos.
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Medida tarifaria (barreira tarifaria): bar-
reira comercial que consiste na imposi-
¢cao de impostos sobre as importagoes
(tarifas). Um governo ou pais aplica uma
tarifa ou uma barreira tarifaria para pro-
teger a producdo doméstica de produtos
importados, restringir as exportagoes ou
aumentar as receitas fiscais.

Mercado: refere-se ao conjunto de tran-
sacgoes envolvidas na compra e venda
de bens e servigcos e ao ambiente em
que compradores e vendedores de bens
e servigos conduzem tais transacgoes;
as transaccgoes sao definidas com base
na relagao entre a oferta e a demanda.
Geograficamente falando, pode ser local,
nacional, regional, etc.

Mercado comum: apela a existéncia de
uma unido aduaneira, a liberalizacdo dos
factores de producao e a liberalizacdo de
bens, pessoas, servigos e capitais. Refe-
re-se a auséncia de obstaculos a entrada
e saida e dentro de cada Estado Membro
do Mercado Comum.

Mercadoria: qualquer item tangivel de
valor monetario que pode ser comprado
ou vendido.

MFN (tratamento de nacdo mais favo-
recida): principio de ndo discriminacdo
entre os parceiros comerciais.

Notificagdo: uma obrigacao de transpa-
réncia que exige que 0s governos mem-
bros relatem medidas comerciais ao
orgdo relevante da OMC se as medidas
puderem afectar outros membros.

ANEXO0S

Oferta: termo econdmico que se refere a
quantidade de produtos ou servigos ofe-
recidos no mercado.

Organizagdo Mundial das Alfandegas
(OMA): Anteriormente conhecido como
Conselho de Cooperacao Aduaneira
(CCC). E a agéncia intergovernamental
independente, com sede em Bruxelas,
responsavel por simplificar e racionali-
zar os procedimentos aduaneiros. A OMA
desenvolveu o Sistema Harmonizado e
é o0 orgdo internacional encarregado de
administra-lo.

Operador Economico Autorizado: Pes-
soa juridica que, no ambito da sua acti-
vidade profissional e apds avaliacdo do
cumprimento dos critérios estabelecidos
pela administracdo aduaneira, é conside-
rada um operador fidvel e de confianca,
podendo beneficiar de vantagens adicio-
nais no processo de desembaraco adua-
neiro, no ambito da sua actividade como
importador e ou exportador.

Organiza¢do Mundial do Comércio (OMC):
Substituiu o GATT. E a Unica organizaco
intergovernamental que trata das regras
que regem o comércio entre os paises.
Seus Membros criam as principais obri-
gacoes legais (contratuais) que determi-
nam a forma como os governos confi-
guram e aplicam as regras do comércio
internacional.

Pais de origem: o pais de origem de um
produto (servico ou investimento) é o
local de onde foi obtido em sua totali-
dade, ou onde ocorreu sua Ultima trans-
formacdo substancial (caso varios paises
tenham intervindo no processo de produ-
cado ou transformacao).
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Pauta Aduaneira: lista estruturada contendo descrigdes de produtos e seus respectivos
direitos aduaneiros. Os governos estabelecem essa lista por lei de acordo com suas
necessidades nacionais e compromissos internacionais.

Preferéncia: vantagem que beneficia os produtos de um pais negociados em um acordo
especifico. // Vantagens na troca de bens ou servigos que um pais concede a seus
parceiros comerciais para promover o crescimento de suas exportacoes e o desen-
volvimento de relacGes comerciais mituas. Muitos paises conferem preferéncias néo
reciprocas aos paises em desenvolvimento para promover importagdes e promover
projectos de desenvolvimento economico.

Regras de origem: leis, regulamentos e procedimentos administrativos que os Membros
aplicam para determinar o pais de origem de um produto, servico ou investimento. As
regras de origem variam de pais para pais e as autoridades alfandegarias as utilizam
para determinar se um bem (ou posicdo pautal) se qualifica para uma preferéncia
tarifaria.

Restricbes de importacdo: medidas tarifarias e ndo tarifarias que um pais impoe para
limitar a entrada (importacao) de mercadorias estrangeiras.

Restricoes quantitativas: limite da quantidade ou valor das mercadorias que podem
ser importadas (ou exportadas) durante um periodo de tempo especifico.

Salvaguarda: mecanismo correctivo de emergéncia usado temporariamente para impe-
dir a importacao de um produto que possa causar dano ou constituir uma ameaca de
dano grave a producdo doméstica. Da aos produtores a oportunidade de ajustar o nivel
competitivo do produto ou concentrar seus esforgos em outro sector de producgao.

Sistema Harmonizado de Descricdo e Codificacao de Mercadorias (SH): nomenclatura
internacional para a descrigao, classificacao e codificagao de commodities, estabelecida
e desenvolvida/administrada pela OMA. O sistema abrange todas as mercadorias que
sdo comercializadas e esta organizado em cddigos de seis digitos. Além do nivel de
seis digitos, os Membros sao livres para introduzir distingées nacionais para tarifas e
muitos outros propdsitos. 0s Membros da OMC o utilizam para identificar os produtos
em suas concessoes, e também para negociages tarifarias.

Subsidio: um beneficio econdmico concedido por um governo, directa ou indirectamente,
aos produtores de certos bens ou servigos para fortalecer sua posicao competitiva.
Algumas medidas de apoio econdmico (subsidios a exportacao e subsidios ao conteldo
local) s&o proibidas porque distorcem o comércio, enquanto outras devem incluir o
compromisso de reduzi-los.

Unido Aduaneira: fusdo de dois ou mais territorios aduaneiros. 0s membros concordam
em aplicar os mesmos direitos aduaneiros (tarifa externa comum) e regulamentos
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comerciais para territérios fora da Unido. Ao mesmo tempo, concordam em eliminar
tais medidas para o comércio entre os membros da Unido.

Valoragao aduaneira: um procedimento aduaneiro aplicado para determinar o valor
aduaneiro de mercadorias importadas. Se a aliquota for ad valorem, o valor aduaneiro
é essencial para determinar o imposto a ser pago sobre uma mercadoria importada.

Valor alfandegario: o valor aduaneiro das mercadorias importadas sera, principalmente,
o valor de transacgao, ou seja, o preco efectivamente pago pelas mercadorias quando
vendidas para exportacdo ao pais de importagdo. Baseia-se no preco acordado para
as mercadorias quando elas sao vendidas.

Tarifa ad valorem: taxa tarifaria cobrada como percentual do valor total ou preco da
quantidade importada. // Tarifa especifica: Imposto aduaneiro cobrado por unidade ou
quantidade importada e expresso em termos monetarios; por exemplo, USD100 por
tonelada.

Tarifa aplicada: direito que é efectivamente cobrado na importacdo. Pode estar abaixo
das tarifas consolidadas das Listas de concessoes dos Membros da OMC.

Tarifa consolidada (taxas consolidadas, nivel tarifario consolidado, vinculagdo tarifaria):
imposto maximo que pode ser cobrado sobre as importagdes com base em um nivel
tarifario consolidado. A tarifa consolidada é o imposto alfandegario mais alto que pode
ser cobrado sobre produtos importados do territério de outro Membro. Cada Membro
é responsavel por negociar seus niveis tarifarios consolidados. Uma tarifa vinculada
pode diferir da tarifa aplicada, uma vez que os Membros podem cobrar uma tarifa
abaixo da tarifa consolidada maxima. Mas se for cobrada uma tarifa superior a tarifa
consolidada, as partes afectadas devem ser indemnizadas.

Tarifa preferencial: tarifas inferiores as que um pais costuma aplicar para a importa-
cdo de uma mercadoria, concedidas a um ou mais paises quando pertencem a uma
determinada area geografica, zona de livre comércio, unido aduaneira ou grupo com
caracteristicas especificas, como “paises em desenvolvimento” e “paises menos desen-
volvidos”.
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